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  ПРОМЫШЛЕННОСТЬ КУЗБАССА

обзор новостей за  июль  2011 ГОДА
Предприятия Кемеровской области в январе-мае увеличили сальдированный финрезультат в 2,1 раза.

Крупные и средние коммерческие предприятия /без банков, страховых и бюджетных организаций/ Кемеровской области в январе-мае 2011 г увеличили положительный сальдированный финансовый результат по сравнению с аналогичным периодом 2010 г в 2,1 раза до 64,825 млрд руб, по данным Кемеровостата.

Прибыль в сумме 72,1 млрд руб получили 65,4 проц предприятий, убыток в 7,3 млрд руб – 34,6 проц предприятий. В январе-мае 2011 г число убыточных организаций по сравнению с аналогичным периодом 2010 г увеличилось на 6 проц.

Наибольший положительный сальдированный финансовый результат зафиксирован в добыче полезных ископаемых – 49,315 млрд руб /рост к январю-маю 2010 г в 2,5 раза/. Кроме того, положительный сальдированный финансовый результат наблюдался в сельском хозяйстве, охоте и лесном хозяйстве – 423 млн руб /рост в 2,1 раза/, в обрабатывающих производствах – 5,944 млрд руб /+13,7 проц/, в производстве и распределении электроэнергии, газа и воды – 4,609 млрд руб /+21,7 проц/, в оптовой и розничной торговле; ремонте автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых предметов и предметов личного пользования – 2,535 млрд руб /+56,8 проц/, в деятельности гостиниц и ресторанов – 4,9 млн руб /уменьшение в 3,3 раза/, в транспорте и связи – 1,4 млрд руб /рост в 3 раза/, в деятельности организаций, осуществляющих операции с недвижимым имуществом, арендой и предоставлением услуг – 535 млн руб /в январе-мае 2010 г - убыток/, в здравоохранении и предоставлении социальных услуг – 11,6 млн руб /в январе-мае 2010 г - убыток/, в предоставлении прочих коммунальных, социальных и персональных услуг – 145 млн руб /минус 38,8 проц/.

Как и годом ранее, получили убыток в январе-мае 2011 г строительство /94,5 млн руб/, образование /4,1 млн руб/.

На конец мая 2011 г суммарная задолженность по обязательствам организаций области составила 650 млрд руб, из нее просроченная – 60,9 млрд руб, или 9,4 проц от общей суммы задолженности /на конец мая 2010 г – 9,4 проц, на конец апреля 2011 г – 9 проц/.

Кредиторская задолженность на конец мая составила 298 млрд руб, из нее просроченная – 58,7 млрд руб, или 19,7 проц от общей суммы кредиторской задолженности /на конец мая 2010 г – 22,7 проц, на конец апреля 2011 г – 19 проц/.

В просроченной кредиторской задолженности основную долю занимают долги организаций, основным видом деятельности которых является добыча топливно-энергетических полезных ископаемых /64,8 проц/, металлургическое производство и производство готовых металлических изделий /12,3 проц/.

Задолженность по полученным кредитам банков и займам на конец мая составила 351 млрд руб, в том числе просроченная – 2,2 млрд руб, или 0,6 проц от общего объема задолженности /на конец мая 2010 г – 0,5 проц, на конец апреля 2011 г – 0,6 проц/.

Основная доля просроченной задолженности по кредитам банков и займам приходится на организации, занимающиеся добычей топливно-энергетических полезных ископаемых /80,9 проц/.

Дебиторская задолженность на конец мая составила 267 млрд руб, из нее просроченная – 47,1 млрд руб, или 17,6 проц от общего объема дебиторской задолженности /на конец мая 2010 г – 18,5 проц, на конец апреля 2011 г – 16,3 проц/.

Превышение кредиторской задолженности над дебиторской составило 31,1 млрд руб /12 проц к дебиторской задолженности/.

http://www.neftegazexpert.ru/neftegazline/neftegaztext113467.html

УГОЛЬНАЯ ПРОМЫШЛЕННОСТЬ

 Горняки Кузбасса выдали на-гора за первое полугодие текущего года 91,5 млн тонн угля.

Горняки Кузбасса выдали на-гора за первое полугодие текущего года 91,5 млн тонн угля, что на 800 тыс. тонн больше соответствующего периода прошлого года. В том числе добыли 25,2 млн тонн коксующегося угля.

За январь-июнь 2011 угольные компании региона отгрузили 92,4 млн тонн (в аналогичном периоде прошлого года - 91,2 млн тонн), в том числе на экспорт - 43 млн тонн (2010 год -                 39,9 млн тонн).

С приростом к шести месяцам 2010-го сработали ОАО «СДС-Уголь» (+ 1,774 млн тонн); ООО «УК «Заречная» (+ 1,507 млн тонн); ОАО «Кузбасская топливная компания» (+ 1,015 млн тонн); ООО «Талдинская УК» (+ 761 тыс. тонн); ЗАО «Стройсервис» (+ 377 тыс. тонн); ЗАО ИК "ЮКАС-Холдинг" (+ 230 тыс. тонн).

Среди компаний, снизивших за прошедшее полугодие объемы добычи, ОАО «УК «Кузбассразрезуголь» (- 1,799 млн тонн); ЗАО УК «Южкузбассуголь» (- 693 тыс. тонн).

За июнь угольщики области добыли 15,9 млн тонн, что на 2,5% больше мая 2011-го и на 11,2% больше июня 2010-го. Коксующихся марок добыто 4,1 млн тонн, как и в мае текущего года.

За июнь месяц отгружено 15 млн тонн угля, в том числе на экспорт - 7,2 млн тонн.

Остатки угля на складах составляют 10,6 млн тонн.

http://www.avant-partner.ru/news/4229.html

«СДС-Уголь»

Горняки разреза «Киселевский» (ХК «СДС-Уголь») добыли 1 млн тонн угля с начала 2011г.

         Горняки разреза «Киселевский» (ОАО ХК «СДС-Уголь») добыли миллион тонн угля с начала 2011 года. 

С начала года холдинг инвестировал в техническое оснащение разреза около 235 млн рублей. На предприятие поступили три карьерных автосамосвала БелАЗ, экскаватор Hitachi с объемом ковша 7 кубометров и другое. 

А годовой объем инвестиций составит более 1 млрд 314 млн рублей. Всего в 2011 году предприятие планирует добыть свыше 2 млн тонн угля.

http://www.delkuz.ru/content/view/13910/1/

Холдинг СДС вложит в развитие разреза "Киселевский" 1,3 млрд рублей.

 ЗАО "Холдинговая компания "Сибирский деловой союз" (СДС) в 2011 году инвестирует в развитие ООО "Разрез "Киселевский" (входит в ХК "СДС-Уголь", отраслевое подразделение СДС) более 1 млрд 314 млн рублей, сообщили   в пресс-службе ХК "СДС-Уголь". 

С начала этого года СДС вложил в техническое оснащение разреза "Киселевский" около 235 млн рублей. Для предприятия приобретены три карьерных автосамосвала "БелАЗ", экскаватор Hitachi EX-1200 с объемом ковша 7 кубометров и другая техника.

Как отметили в пресс-службе, инвестиции 2011 года не предусматривают увеличение добычи угля на разрезе, в этом году "Киселевский" планирует добыть 2 млн 50 тыс. тонн угля против 2 млн 48 тыс. тонн в прошлом году.

В состав ХК "СДС-Уголь" входят разрезы ЗАО "Черниговец", ООО "Разрез "Киселевский", ЗАО "Салек" (разрез "Восточный"), ЗАО "Прокопьевский угольный разрез", разрезы "Итатуголь", "Энергетик" и "Купринский", а также ООО "Сибэнергоуголь" (Бунгурский Южный угольный разрез); ОАО "Шахта "Южная", ООО "Шахта "Киселевская", ООО "Шахта "Листвяжная", ЗАО "Обогатительная фабрика "Листвяжная", а также 8 сервисных предприятий.

С 2007 года под управлением "СДС-Угля" находятся шахты "Прокопьевскугля", добывающие уголь коксующихся марок.

В 2011 году "СДС-Уголь" планирует добычу угля на уровне 24 млн тонн против 16 млн тонн в 2010 году (рост в 1,5 раза). Более 60% добываемого угля поставляется на экспорт. 

http://www.delkuz.ru/content/view/13919/1/

Разрез «Купринский» ушёл в банкротство.

В ЗАО «Разрез «Купринский» (находится под управлением ХК «СДСУголь», отраслевого подразделения холдинга «Сибирский деловой союз», СДС) по заявлению ООО «Коулэнд» введена процедура наблюдения. Не исключено, что цель банкротства — вывести «Купринский» из споров между его старыми акционерами. Временным управляющим разреза назначена Ирина Ракитина. «Купринский» специализируется на добыче угля энергетической марки «Д», владеет лицензией на участок Купринский в Прокопьевском районе с запасами около 7 млн тонн угля. До прошлого года входил в состав ЗАО «Объединённая добывающая компания «Нордал». В конце прошлого года «Купринский» и ещё один разрез этой компании — ООО «Энергетик» — с совокупной добычей в 2010 году около 900 тыс. тонн были проданы СДС. Тогда же в арбитражный суд Кемеровской области поступили заявления от акционеров «Купринского» Нэлли Бриченко и ЗАО «НОРДАЛКапитал» (Москва) с требованиями пересмотреть заключённые в прошлом году сделки с контрольным пакетом разреза. Но в середине марта в суд поступило заявление о признании «Купринского» несостоятельным. Права требования к разрезу на 800 тыс. рублей «Коулэнд» приобрёл за неделю до этого у                           ОАО «Кузбассгипрошахт».

 http://www.avant-partner.ru/partner/2979.html

В ЗАО «Черниговец» приступил к работе 320-тонный автосамосвал БелАЗ-75601.

В холдинговой компании «СДС-Уголь» это первая машина такой грузоподъемностью. 

Мощность двигателя MTU нового «БелАЗа» составляет 3750 лошадиных сил. 
Новая техника отличается повышенной производительностью, маневренностью, легкостью управления и надежностью. Бортовые компьютеры, которыми оборудована кабина водителя, позволяют отслеживать параметры работы двигателей и загрузку автомобиля. 

В рамках реализации программы модернизации горнотранспортного оборудования холдинга предусмотрено увеличение мощностей оборудования, приобретение тяжелых самосвалов, экскаваторов, тракторов и бульдозеров. На разрезе сейчас полтора десятка автосамосвалов грузоподъемностью 220-тонн и выше. До конца этого года поступят еще два супертяжелых автосамосвала БелАЗ-75601.

http://www.avant-partner.ru/news/4269.html

Большегрузный 160-тонный БелАЗ-75172 пополнил автопарк разреза «Восточный».

Большегрузный 160-тонный БелАЗ-75172 пополнил автопарк разреза «Восточный» (ЗАО «Салек», входит в ХК «СДС-Уголь»). 

БелАЗ-75172 отличается повышенной производительностью, мощностью дизеля, плавностью хода, хорошей маневренностью, легкостью управления и надежностью. Комфортная кабина водителя оборудована бортовыми компьютерами, отслеживающими параметры работы двигателей и загрузку автомобиля.  С целью повышения безопасности труда практически вдвое удлинён защитный козырёк, который полностью закрывает не только кабину, но и площадку перед ней.

В рамках реализации программы модернизации горнотранспортного оборудования ОАО ХК «СДС-Уголь», предусмотрено приобретение большегрузных автосамосвалов и высокопроизводительных экскаваторов. До конца года автопарк «Восточного» пополнится четырьмя 160-тонными БелАЗами-75172 и пятью 220-тонныыми БелАЗами-75306. К концу 2011 года на разрез поступят 2 электрогидравлических экскаватора Hitachi ЕХ-3600 (Япония) с объемом ковша 21 кубический метр. На эти цели холдинговая компания «Сибирский Деловой Союз» направит более 1 млрд рублей. Всего в 2011 году на развитие предприятия будет направлено 1,6 млрд рублей. 

http://www.avant-partner.ru/news/4267.html

 «УК «Кузбассразрезуголь»

«Кузбассразрезуголь» в 1 пол. 2011г в сравнении с 1 пол. 2010г снизил добычу угля на                 7,6 % 

        В крупнейшей угольной компании Кемеровской области и России ОАО «УК «Кузбассразрезуголь» подведены итоги работы за июнь и первое полугодие 2011 года. 

Горняки компании в июне добыли 3 763 тысячи тонн угля, выполнив таким образом месячный план на 100,3 %,  в том числе было добыто 416 тысяч тонн угля коксующихся марок. 

С начала 2011 года филиалами «Кузбассразрезугля» добыто 21 793 тысячи тонн угля, в том числе коксующихся марок 2 700 тысяч тонн.

За аналогичный период 2010 года филиалами компании было добыто 23 598 тысяч тонн угля, в том числе коксующихся марок – 2 124 тысячи тонн.

Наибольший вклад в общую копилку компании с начала 2011 года внесли коллективы Талдинского угольного разреза (добыча 6 535 тысяч тонн) и Бачатского  угольного разреза (4 334,7 тысяч тонн).

Поставка угля потребителям предприятиями компании с начала 2011 года составила 21 672,3 тысячи тонн, в том числе на коксование отправлено 2 217,5 тысяч тонн, на экспорт – 11 995 тысяч тонн.

За первое полугодие 2010 года потребителям было поставлено 22 037,6 тысяч тонн угля, в том числе на коксование 1 718  тысячи тонн, на экспорт 12 011,3 тысячи тонн. 

Погрузка угля в вагоны РЖД с начала 2011 года составляет 21 639,3 тысячи тонн (за аналогичный период 2010 года – 21 935,8 тысяч тонн).

http://www.delkuz.ru/content/view/13966/1/

Кузбасская топливная компания

 Удвоенная очистка.

ОАО «Кузбасская топливная компания» (КТК) запустила на своем разрезе «Виноградовский» в Беловском районе Кемеровской области инновационную станцию очистных сооружений. Их построили всего за полгода, вложив 60 млн рублей. Уникальность станции в том, что для очистки сточных вод на разрезе теперь будет применяться девять методов, а не четыре-пять, характерных для традиционных для подобных объектов очистных установок. Для того чтобы вода попадала в реки чистой, здесь будут использоваться сбор и предварительная очистка сточных вод от загрязняющих ингредиентов, двухступенчатая предварительная фильтрация, озонирование, контактная коагуляция, фильтрование, адсорбция, ионный обмен, вторичное озонирование, мембранная очистка и ультрафиолетовая обработка. В результате на выходе, по утверждению технологов предприятия, вода будет идентична питьевой. Вице-губернатор Кузбасса по природным ресурсам и экологии Владимир Ковалев уже заявил, что КТК — единственная компания региона, построившая очистные сооружения нового типа. Остальные собственники заводов и разрезов, по его мнению, «лукавят», утверждая, что не могут найти соответствующие технологии. Для Кузбасса проблема очистки сточных вод предприятий особенно актуальна — главную водную артерию Кузбасса реку Томь считают одной из самых загрязненных водных объектов Сибири. 

http://expert.ru/siberia/2011/29/udvoennaya-ochistka/

Кузбасская топливная компания привлекла в Альфа-банке кредит на 1 млрд руб. на 2 месяца.

ОАО "Кузбасская топливная компания" (КТК) заключило кредитный договор с Альфа-банком (РТС: ALFB) на 1 млрд рублей под 5,75% годовых. Договор был заключен 26 июля. Срок погашения кредита - 30 сентября 2011 года. Цели кредитования в сообщении не раскрываются.

Как сообщили   в компании, средства "привлечены для хеджирования транспортных рисков". То есть компания осуществит предоплату партнерам услуг грузоперевозок, это касается как экспортных поставок угля, так и внутренних и связано с непредсказуемой тарифной политикой перевозчиков.

Ранее генеральный директор КТК Игорь Прокудин сообщил, что компания увеличила прогноз по добыче угля на 2011 год до 8 млн тонн с 7,65 млн тонн, ожидавшихся ранее. Он также сообщил, что в этом году КТК намерена увеличить парк подвижного состава "Кузбасской транспортной компании" (совместное предприятие КТК и "Сибуглеметтранса").

Чтобы полностью закрыть экспортные поставки угля, КТК необходимо 5,5 тыс. вагонов, в настоящее время в составе парка 2,2 тыс. вагонов.

КТК включает угледобывающие предприятия (разрезы "Виноградовский", "Караканский-Южный", "Черемшанский"), дистрибьюторскую сеть (ОАО "Кузбасстопливосбыт", ООО "Трансуголь", ОАО "Алтайская топливная компания", ООО "Новосибирская топливная корпорация") и инфраструктурные предприятия (ОАО "Каскад-Энерго", Анжеро-Судженская ТЭЦ, ООО "ТЭК "Мереть").

Альфа-банк по итогам первого полугодия 2011 года занял 6-е место по размеру активов среди российских банков в рэнкинге "Интерфакс-100", составленном "Интерфакс-ЦЭА". 

http://www.delkuz.ru/content/view/14063/1/

ОАО "Распадская"
 ENRC не интересуется покупкой "Распадской".  Казахстанский сырьевой холдинг ENRC не интересует покупка российского ОАО "Распадская" (РТС: RASP), 80% которого выставлено на продажу, заявил главный исполнительный директор ENRC Plc Феликс Вулис   в понедельник в Астане. 

"Это спекуляции рынка (слухи о возможной покупке). Мы никогда не объявляли никакого интереса к шахте "Распадская", - сказал он.

"Нас интересует коксующийся уголь, но интереса к этой шахте у нас нет", - добавил он.

Evraz Group Романа Абрамовича и Александра Абрамова (владеет 40% "Распадской") и менеджмент компании (контролирует еще 40%) в феврале наняли Deutsche Bank и Morgan Stanley для поиска покупателей. По словам источника, знакомого со сделкой, Evraz может отказаться от продажи "Распадской", если не найдет покупателя во II полугодии.

Цена за пакет, по неофициальной информации, изначально была заявлена в $6 млрд. В настоящее время капитализация компании - около $4,4 млрд, рыночная стоимость 80%-ного пакета - примерно $3,5 млрд.

Одним из основных претендентов на нее называлась группа "Мечел" (РТС: MTLR), которая настаивала на значительном дисконте - была готова заплатить около $2 млрд. Затем появились слухи, что в число претендентов вошла "Северсталь" (РТС: CHMF), которая уже, по словам источников, вела переговоры о привлечении синдицированного кредита на $5 млрд и проводила due diligence актива. Также к компании проявляет интерес ОАО "Новолипецкий металлургический комбинат" (РТС: NLMK). 

Сообщалось также, что, по неофициальной информации, в число претендентов входили ряд зарубежных компаний, в частности, казахстанский сырьевой холдинг ENRC и крупнейшая в мире сталелитейная компания ArcelorMittal.

 http://www.delkuz.ru/content/view/13916/1/

"Стройсервис"
 «Стройсервис» за 1 пол. 2011г увеличил добычу угля в сравнении с 1 пол. 2010г на 19,5 %.

     За прошедший месяц на угледобывающих предприятиях «Стройсервиса» добыто 527 тыс. тонн угля, что на 21,4% больше, чем в июне прошлого года. Этот показатель стал новым рекордом месячной угледобычи в истории группы предприятий «Стройсервис». 

В целом за шесть месяцев 2011 года горняки «Стройсервиса» выдали на-гора 2 млн. 729 тыс. тонн угля, на 19,5% больше, чем в первом полугодии 2010-го. В том числе, добыто 1 млн. 826 тыс. тонн угля для коксования (рост 43,2%).

Плановое задание месяца выполнили все предприятия компании. Наивысший показатель производительности у разреза «Березовский». 
Уровень угледобычи здесь составил 159 тыс. тонн. На разрезе «Барзасское товарищество» добыли 120,3 тыс. тонн, на разрезе «Пермяковский» - 93 тыс. тонн, на «Шахте №12» - 83 тыс. тонн, на разрезе «Шестаки» - 72 тыс. тонн угля.

Переработка угля в июне составила 508 тыс. тонн. По итогам полугодия этот показатель составил 2 млн. 524 тыс. тонн - это на 27,2% больше, чем за первые шесть месяцев прошлого года. В июне потребителям отгружено 484 тыс. тонн угля, за полгода – 2 млн. 774 тыс. тонн (рост 20,8% к 6 месяцам 2010 года). Показатель вскрышных работ по всем угледобывающим предприятиям «Стройсервиса» в июне составил 8 млн. 572 тыс. кубометров, за полугодие – 45 млн. 974 тыс. кубометров (рост 50,9% к 6 месяцам 2010 года).

Реализация масштабной инвестиционной программы по техническому перевооружению угледобывающих предприятий компании, призвана обеспечить постоянный рост производственных показателей. В частности, по итогам 2011 года горняки «Стройсервиса» должны превзойти рубеж угледобычи в 6 млн. тонн.

http://www.delkuz.ru/content/view/13962/1/

«Южный Кузбасс»
 "Южный Кузбасс" планирует в 2011 г. добыть 16 млн тонн угля, в 2012 - 17 млн тонн.
ОАО "Угольная компания "Южный Кузбасс" (РТС: UKUZ) (входит в группу "Мечел" (РТС: MTLR)) в 2011 году предполагает добыть 16,1 млн тонн рядового угля, в 2012 году - 17 млн тонн, сообщается в аналитических обзорах ФК "Открытие" и ИК "Уралсиб Кэпитал", подготовленных по итогам встреч с менеджментом компании. 

К 2015 году компания предполагает производить свыше 20 млн тонн угля в год. Расширение производства будет обусловлено наращиванием добычи на Красногорском разрезе и шахте Сибиргинская, а также вводом новых объектов. В 2015-2016 годах компания планирует ввести три шахты и две обогатительных фабрики общей мощностью 8,5 млн тонн.

В настоящее время из трех шахт компании работает только одна - имени Ленина; добыча на Ольжерасской Новой была остановлена в августе 2010 года из-за самовозгорания угля, Сибиргинской - в июне 2011 года из-за повышенного содержания газов в атмосфере.

По словам руководства компании, добыча на Ольжерасской Новой (производительность шахты - 2,2 млн тонн угля в год) может возобновиться в течение месяца.

Себестоимость добычи в среднем составляет $39 за тонну угля, говорится в обзоре "Уралсиб Кэпитал". На поддержание активов в этом году будет направлено 1,25 млрд рублей ($45 млн), на новые проекты - 4 млрд рублей ($140 млн) при общем объеме капзатрат в 2011-2013 годах на уровне $680 млн.

ОАО "Южный Кузбасс" (входит в ОАО "Мечел-Майнинг", где консолидированы горнодобывающие активы группы "Мечел") - одна из крупнейших угледобывающих компаний страны. В ее составе 3 шахты, 4 разреза, 4 обогатительных фабрики, Томусинское автотранспортное управление и ряд вспомогательных предприятий.

Как сообщалось, "Мечел-Майнинг" может провести IPO на Лондонской фондовой бирже осенью 2011 года. В конце июня совет директоров "Мечел-Майнинга" одобрил допэмиссию акций в объеме 25% уставного капитала, внеочередное собрание акционеров для рассмотрения договора об андеррайтинге назначено на 12 августа.

http://www.delkuz.ru/content/view/14003/1/      
 «Южный Кузбасс» ввел в эксплуатацию новую лаву с запасами 310 тыс. тонн на шахте им. Ленина.

ОАО «Южный Кузбасс», дочернее общество ОАО «Мечел-Майнинг», сообщает, что на шахте им. В.И. Ленина введена в эксплуатацию лава 0-17-11. 

Промышленные запасы коксующегося угля в новой лаве составляют 310 тыс. тонн, ежемесячно из очистного забоя планируется выдавать на-гора порядка 60 тыс. тонн угля. Длина лавы составляет 192 метра, протяженность выемочного столба – 560 метров. Инвестиции в ее запуск составили 24 млн. рублей. 

Добыча угля осуществляется очистным комплексом 2 КМК-800. Лава 0-17-11 также оборудована конвейером А-30, дробилкой ДУ-1Р, добычным комбайном KGE-710, предназначенным для выемки угля мощностью до 3,5 метров. Секции используемой механизированной крепи 2КМ-800у оснащены современной управляющей гидравликой. Оборудование отвечает современным требованиям безопасности. 

Отработку лавы 0-17-11 осуществляет бригада Алексея Мусатова (участок № 11, начальник участка Евгений Попов), численность которой составляет 74 человека.

http://www.delkuz.ru/content/view/13973/1/
 Мечел может возобновить добычу угля на шахте "Сибиргинская" в сентябре.

Группа "Мечел" (РТС: MTLR) может возобновить работы по добыче угля на шахте "Сибиргинская" (г.Мыски Кемеровской области, входит в ОАО "Южный Кузбасс" (РТС: UKUZ)) в начале сентября. 

В Ростехнадзоре   сообщили, что в выходные приставы сняли пломбы с остановленной в июне из-за превышения концентрации метана шахты, разрешив, таким образом, доступ к объекту всего необходимого персонала.

"Однако добыча угля на предприятии по-прежнему не ведется, а ведутся только восстановительные работы. Добыча была приостановлена решением суда на срок 90 суток, и, соответственно, может возобновиться к сентябрю", - сказал сотрудник Ростехнадзора.

В середине июня работа шахты была приостановлена компанией из-за повышения содержания газов. В частности, в выработанном пространстве лавы 3-1-9 было зафиксировано повышенное содержание газов, что свидетельствует о самонагревании угля. Лава 3-1-9 была временно изолирована. При этом отмечалось, что вся производственная инфраструктура шахты - транспорт, вентиляция, водоотлив, объекты энергетического хозяйства, проходческие забои и горные выработки - находятся в работоспособном и безопасном состоянии.

"Мечел" тогда сообщал, что на угольном складе шахты "Сибиргинская" находится достаточное количество угля, необходимое для выполнения обязательств компании по всем существующим контрактам, и что приостановка работ на шахте не скажется на реализации проекта строительства второй очереди шахты, которая направлена на увеличение производственной мощности предприятия до 2,4 млн тонн угля в год.

На еще одной шахте "Южного Кузбасса" - "Ольжерасская-Новая" - работы приостановлены с августа прошлого года в связи с самонагреванием угля в лаве 21-1-7.

В 2010 году добыча коксующегося угля предприятиями "Южного Кузбасса" составила 7,1 млн тонн (на шахте "Сибиргинская" - 1,08 млн тонн).

ОАО "Южный Кузбасс" (входит в ОАО "Мечел-Майнинг", где консолидированы горнодобывающие активы группы "Мечел") - одна из крупнейших угледобывающих компаний страны. 
В ее составе - 3 шахты, 4 разреза, 4 обогатительные фабрики, автотранспортное управление и ряд вспомогательных предприятий.

http://www.delkuz.ru/content/view/14043/1/

"СУЭК-Кузбасс"

Бригада Д. Година шахты «Талдинская-Западная 2» добыла 2 млн. тонн угля с начала 2011г.

Очистная бригада Дмитрия Анатольевича Година шахты «Талдинская-Западная 2» (входит в ОАО «СУЭК-Кузбасс») выдала на-гора второй миллион тонн угля в текущем году. Этот коллектив стал первым, добывшим два миллиона тонн не только в Сибирской угольной энергетической компании, но и в Кузбассе. 

Напомним, что бригада Д.Година также была первой в угольной отрасли России, добывшей 31 марта первый миллион тонн угля с начала 2011 года.

Лава № 7007 с запасами угля в 3,8 млн. тонн (пласт мощностью 4,5 метра) была введена в эксплуатацию в октябре 2010 года. Специально для новой лавы на заводе горно-шахтного оборудования ОАО «Объединенные машиностроительные технологии» (г. Киселевск) была проведена модернизация 149 секций крепи JOY. Изменение конструкции козырька секций и усиленная гидравлика сделали этот комплекс более управляемым в сложных горно-геологических условиях. Благодаря профессионализму горняков удалось достичь среднемесячного уровня добычи 350 тысяч тонн. 

 В августе шахта «Талдинская-Западная 2» отметит свое десятилетие. Успешная работа бригады Д. Година позволяет коллективу молодого перспективного предприятия встречать юбилей с высокими производственными показателями.

http://www.delkuz.ru/content/view/13941/1/

         СУЭК примет участие в разработке монгольского угольного месторождения Таван-Толгой.

Стали известны победители конкурса на участие в разработке одного из крупнейших в мире угольных месторождений — монгольского Таван-Толгоя. Правительство Монголии отдаст российскому консорциуму, куда входят РЖД и СУЭК, 36-процентную долю в проекте по разработке месторождения. Китайской Shenhua досталось 40%, американской Peabody Energy — 24%.  Ожидается, что в ближайшее время распределение долей одобрит парламент, которому уже переданы все три заявки. Для участия в проекте инвесторы должны будут заплатить 1 млрд долларов правительству Монголии.
Таван-Толгой — каменноугольное месторождение на юге Монголии, в пустыне Гоби на границе с Китаем. Запасы оцениваются в 7,5 млрд тонн угля. Около 40% запасов месторождения составляет коксующийся уголь — важнейшее сырье для металлургии. По мнению геологов, Таван-Толгой представляет собой крупнейшие нетронутые копи коксующегося угля в мире.

Незначительная разработка месторождения ведется с 1967 года; для полномасштабного освоения месторождения требуется строительство железнодорожной ветки длиной 400 км и электростанции.

Монголия разделила Таван-Толгой на две зоны: в одной части разработку будет вести группа международных инвесторов, в другой — монгольская Erdenes Tavan Tolgoi, 50% которой будет принадлежать правительству, а еще 50% распределят между инвесторами и гражданами Монголии.

http://www.kuzzbas.ru/more.php?UID=18822

"СУЭК-Кузбасс" планирует в 2011 г. увеличить добычу угля на разрезах на 6%.

Разрезоуправление ОАО "СУЭК-Кузбасс", в состав которого входят разрезы "Заречный", "Майский" и "Камышанский", планирует в 2011 году добыть 4,7 млн тонн угля. 

В годовом отчете "СУЭК-Кузбасс" сообщается, что в 2010 году объем добычи составил: на "Заречном" - 2 млн 140,243 тыс. тонн, "Майском" - 1 млн 100,05 тыс. тонн, "Камышанском" - 1 млн 200,185 тыс. тонн. Таким образом, в 2010 году добыто 4 млн 440,478 тыс. тонн угля, в текущем году планируется рост добычи на 5,9%.

В пресс-релизе компании говорится, что, в частности, в текущем году план по добыче разреза "Заречный" составляет 2,5 млн тонн (выше показателя 2010 года на 16,8%).

В апреле текущего года на предприятии введен в работу новый дизельный гидравлический экскаватор Hitachi 1900 (Япония) с объемом ковша 13 кубометров, также в текущем году приобретено два 220-тонных БелАЗа7530, в мае разрез получил новый дизельный, гидравлический экскаватор Komatsu (Япония) с объемом ковша 13 кубометров, в июне - мобильный буровой станок DML (США), "технические параметры которого позволяют более чем в два раза увеличить объем отбуриваемых площадей".

Объем инвестиции в техническое оснащение разреза не уточняется.

Как сообщалось, "СУЭК-Кузбасс" в 2011 году планирует увеличить добычу угля на 15,8% по сравнению с 2010 годом - до 31,5 млн тонн.

АО "СУЭК-Кузбасс" создано в рамках реструктуризации и консолидации региональных угольных "дочек" "СУЭКа", оно объединяет следующие предприятия: "Шахта Талдинская-Западная 1", "Шахта Талдинская-Западная 2", "Шахта Котинская", "Шахта N7", "Шахта им. Кирова", "Шахта им. 7 ноября", "Шахта Красноярская", "Шахта Полысаевская", "Шахта "Комсомолец", "Разрез Майский", "Разрез Заречный", "Разрез Камышанский", "Технологическая связь", "Энергоуправление", "Погрузочно-транспортное управление (ПТУ) Восточный Кузбасс", "Ленинск-Кузнецкое ПТУ", "Управление по дегазации и утилизации метана".

http://www.avant-partner.ru/news/4304.html

ДРУГИЕ

 В объединении «Прокопьевскуголь» запущен автоматизированный комплекс оценки марочного состава углей.

В Центральной углехимической лаборатории ООО «Объединение «Прокопьевскуголь» начал работу автоматизированный комплекс оценки марочного состава углей. Он предназначен для проведения петрографического и рефлектограммного анализа углей и угольных смесей. Комплекс позволит оперативно и с высокой точностью определять марочный состав поступающего на фабрику сырья, а также отгружаемого потребителям угольного концентрата, выпускаемого обогатительными фабриками компании. Стоимость комплекса 5,5 миллионов рублей.

http://www.kapital-rus.ru/index.php

В первом полугодии 2011 года угольные предприятия УК «Заречная» добыли порядка            4,5 млн тонн угля.

По итогам работы за первое полугодие 2011 года угольные предприятия УК «Заречная» добыли порядка 4,5 млн тонн угля, проходчики компании подготовили более 14 км горных выработок.

Крупнейшее предприятие - ОАО «Шахта «Заречная» внесла в общую добычу холдинга УК «Заречная» 2245,2 тысяч тонн. Суммарно проходческие коллективы предприятия подготовили 6577 м горных выработок. 

В настоящее время на шахте «Заречная», в лаве 1306 по пласту «Байкаимский», ведется подготовка к монтажу нового механизированного комплекса.

В июле на предприятии заканчивается отработка лавы 1011по пласту «Красногорский». Последние метры этой лавы характеризуются значительными нарушениями пласта, наличием минерализованных включений сидеритов («колчеданов»). При применении обычной технологии выемки угля это существенно снижает показатели, увеличивая зольность до 32%. В связи с этим для отработки оставшихся запасов лавы 1011 с начала июня применяется селективный способ добычи угля, сутью которого является выборочная срезка пласта отдельно от включений породы. Селективная технология выемки позволила сохранить качественные характеристики угля, зольность составила 16-17%, Q – 5450 Ккал.

Одновременно на шахте ведется монтаж лавы 1012 по пласту «Красногорский». Планируется, что ее ввод в эксплуатацию состоится в начале августа.

   ООО Угольная компания «Заречная» - российский угольный холдинг, входящий в Многоотраслевое производственное объединение «Кузбасс». УК «Заречная» осуществляет управление угледобывающими и вспомогательными предприятиями. На сегодняшний день в её составе шесть угледобывающих (три действующих и три строящиеся шахты),обогатительная фабрика и ряд вспомогательных предприятий. Потенциальные запасы угля на участках холдинга составляют 1 986 млн. тонн. Мощность пластов от 1 до 5,3 метров. В настоящее время угольные предприятия компании осуществляют добычу угля марок «Г», «Д» и их обогащение. В ближайшей перспективе добыча и обогащение угля марок «Ж», «ГЖ», «ГЖО». УК «Заречная» экспортирует более 85% готового продукта. Среди потребителей – коксохимические, энергетические и другие производства более чем в 12 странах мира, в том числе Испания, Великобритания, Япония, Корея, Нидерланды и др. 

http://www.avant-partner.ru/news/4233.html
На разрезе «Заречном» ОАО «СУЭК - Кузбасс» добыта миллионная тонна угля с начала 2011г.

      На разрезе «Заречный», входящем в состав «Разрезоуправления «СУЭК-Кузбасс», добыт один миллион тонн угля с начала года. Это первое предприятие компании, ведущее добычу открытым способом, достигшее такого результата. 

Годовой план разреза на 2011 год составляет 2,5 миллиона тонн. Всего же перед коллективом «Разрезоуправления «СУЭК - Кузбасс», в состав которого входят три разреза - «Заречный», «Майский» и «Камышанский» - поставлена задача добыть за год 4,7 миллиона тонн угля. 

В последнее время на «Заречном» полным ходом идет техническое переоснащение. В 2009 году введена система диспетчеризации горнотранспортного оборудования «Карьер». 
В 2010 году на предприятие поступило четыре 220-ти тонных БелАЗа, современный мощный экскаватор P&H2300XPC «P&H Mining Equipment» (США) с объемом ковша 26 куб. м, два бульдозера Liebherr (Германия). 

В 2011году приобретено еще два 220-тонных БелАЗа7530 (Беларусь). На предприятие активно поступает экскаваторная техника, предназначенная для проведения качественных вскрышных работ. В апреле текущего года на разрезе введен в работу новый дизельный гидравлический экскаватор Hitachi 1900 (Япония) с мощностью ковша 13 куб. м. В середине мая разрез получил новый дизельный, гидравлический экскаватор Komatsu(Япония) с мощностью ковша 13 куб. м. В июне на «Заречный» пришел современный мобильный буровой станок DML (США), технические параметры которого позволяют более чем в два раза увеличить объем отбуриваемых площадей. 

http://www.delkuz.ru/content/view/14051/1/

Совладельцы "Сибуглемета" борются за акции "Антоновской".

Совладельцы кемеровского «Сибуглемета» борятся за контроль над отдельными активами этого холдинга. 6 июля арбитражный суд Кемеровской области продолжил рассматривать иск одного из совладельцев холдинга "Сибуглемет" Валентина Бухтоярова. Он требует признать сделку по передаче ранее принадлежавших ему 25% акций ЗАО "Обогатительная фабрика "Антоновская" "Трансметкоксу" ничтожной, а ее последствия - недействительными. 

«Антоновская» была введена в строй в 2001 году и стала первой обогатительной фабрикой России, построенной в постсоветский период. Предприятие перерабатывает коксующиеся угли марок Ж и ГЖ с шахт «Полосухинская», «Антоновская», «Большевик». Мощность фабрики - 4,7 млн т угля в год. Все активы «Сибуглемета» контролируются в разных долях Анатолием Скуровым, Александром Щукиным, Валентином Бухтояровым и Владимиром Мельниченко. 

Как сообщил в суде представитель господина Бухтоярова Михаил Галичников, в конце 2010 года его доверитель узнал, что больше не является владельцем 25 акций ЗАО, которые приобрел у «Трансметкокса» в декабре 2003 года. У регистратора он выяснил, что акции вновь переданы «Трансметкоксу» в соответствии с новым договором от апреля 2004 года о расторжении прежнего якобы из-за неуплаты. К нему было составлено передаточное распоряжение о возвращении спорного пакета акций «Антоновской» «Трансметкоксу». 
Пакет в 25 акций позволил бы Анатолию Скурову, контролирующему «Трансметкокс» в настоящее время, изменить соотношение сил в капитале «Антоновской» (по данным декабря 2004 года, совладельцам «Сибуглемета» принадлежало по 25% акций фабрики). 

В декабре 2010 года Валентин Бухтояров направил иск в суд о признании ничтожной «обратной» сделки. В марте нынешнего года суд назначил комплексную почерковедческую и техническую экспертизу договора о расторжении договора купли-продажи и передаточного распоряжения. Работу выполнило выбранное «Трансметкоксом» ООО «Межрегиональное бюро судебных экспертиз им. Сикорского». В начале июня были оглашены результаты экспертизы, согласно которым господин Бухтояров не подписывал эти документы. Представитель «Трансметкокса» Игорь Боглачев заявил тогда ходатайство о проведении повторной экспертизы, ссылаясь на противоречивость выводов бюро им. Сикорского, а также на рецензии этого исследования, выполненные в двух других экспертных организациях, но суд отклонил ходатайство. 

6 июля другой представитель ответчика Сергей Учитель заявил новое ходатайство о проведении повторной экспертизы, ссылаясь на те же основания, а также на сложившуюся судебную практику. На этот раз арбитражный суд удовлетворил его. Сегодня стороны определятся, какая экспертная организация будет ее проводить. 

Это уже второй за последний год спор с участием «Трансметкокса» и одного из совладельцев «Сибуглемета», который приходится рассматривать суду. В марте кемеровский арбитраж удовлетворил иск контролирующего ОАО "Шахта "Полосухинская" Александра Щукина, также добивавшегося признания сделки недействительной. Предметом спора было корпоративное соглашение 2002 года, по которому Щукин якобы должен был передать «Трансметкоксу» более 5,1 тыс. акций шахты (37% уставного капитала). По версии Щукина, он никогда не подписывал этот документ. Суд попытался провести почерковедческую экспертизу соглашения, но «Трансметкокс» так и не представил его оригинал, после чего исковые требования Щукина были удовлетворены.

http://www.avant-partner.ru/news/4230.html
ДОБЫВАЮЩИЕ ОТРАСЛИ
Марганца нам не хватало. Теперь будет! 

На Селезеньском месторождении в Таштагольском районе начата добыча марганцевых руд. Проект "Освоение Селезеньского месторождения марганцевой руды и производство марганцевых ферросплавов" реализуется предприятиями "Сибирской Горно-Металлургической компании". Производственная мощность- 120 тыс. тонн марганцевого концентрата в год. В ближайшие месяцы будет произведен пуск обагатительной фабрики.

Это будет единственное в России предприятие, добывающее марганцевый концентрат для производства ферросиликомарганца. В связи с отсутствием в России достаточного количества освоенных месторождений марганцевых руд крупные предприятия черной металлургии Кузбасса сталкиваются с проблемой нехватки и удорожания импортируемых ферросплавов. В настоящее время поставка марганца на заводы Кузбасса осуществляется, в основном, из Украины, Казахстана и Китая.

Проект "Селезень" реализуется в соответствии со Стратегией социально-экономического развития Кемеровской области до 2025 года, программой социально-экономического развития Таштагольского района до 2012 года. Осуществление инвестиционного проекта "Селезень" позволит реализовать эффект импортозамещения и обеспечить сырьевую безопасность металлургических предприятий Кузбасса.

 После развала Советского Союза все месторождения марганца остались в союзных государствах. Добыча марганца и производство ферросплавов, в которые он входит в качестве одного из основных компонентов, является важным составляющим сегментом горно-металлургического комплекса. Содержание марганца в металле обычно составляет от 0,5 до 2%, но в некоторых случаях может достигать и 12%. Рентабельность бизнеса в данной сфере тесно зависит от рынков готовой металлопродукции. В условиях повышенной активности в 2001 - первой половине 2008 гг., цена марганца росла устойчивыми темпами. Эту же тенденцию подогревал и дефицит данного металла в мире, который внес Китай, создав в последние два десятилетия колоссальные мощности по производству легирующих добавок. Еще в конце 90-х он превратился в крупнейшего производителя и экспортера ферросплавов, вдобавок к избыточным мощностям в США и Европе. 
Однако освоение марганцевых руд не поспевало за спросом ферросплавных предприятий, поэтому в 2002 г. мир столкнулся с проблемой острого дефицита марганцевой руды, результатом чего стал опережающий рост стоимости данного металла. 

Ажиотаж на марганцевом рынке начался в 2007 году, когда цены на него в течение 6 месяцев выросли в 4 раза с $1,3 тыс. до $5,5 тыс. за тонну. Финансовый кризис и падение спроса на металлопродукцию в прошлом году опустили стоимость марганца в два раза, однако его цена по-прежнему находится на высоком уровне и в условиях более глубокого падения котировок на другие металлы представляется сравнительно привлекательным объектом для инвестиций.

http://www.kuzpress.ru/economy/05-07-2011/18850.html
 В 2012г в Кузбассе начнется реконструкция Итатского НПЗ.

В начале 2012 года начнется реконструкция Итатского нефтеперерабатывающего завода в Тяжинском районе. Как отметил заместитель генерального директора                         ООО УК «Кузнецкий уголь Петр Петров, целью реконструкции Итатского НПЗ будет увеличение переработки нефти до 400 тысяч тонн в год. 

Сначала планируется запустить первую очередь по производству прямогонного бензина, дизельного топлива и мазута. Вторая очередь даст возможность производить высокоактановый бензин и перерабатывать тяжелые остатки. Полностью реконструкцию планируется закончить к 2015 году.

Во время эксплуатации будут применены передовые технологии: все ливневые и химические стоки будут проходить через очистные сооружения. Для сбора выбросов в атмосферу будет применяться герметичная наливная и газоуравнительная система. 

Предполагается, что на строительство будет привлечено от 100 до 150 человек. После расширения производства на предприятии будет создано дополнительно 30 рабочих мест. 

http://www.delkuz.ru/content/view/13984/1/

Кемеровская область 7 сентября проведет аукцион по участку диабаза.
        Кемеровская область 7 сентября проведет аукцион на получение права пользования недрами с целью разведки и добычи диабаза (строительного камня) на Южном участке Васильевского-2 месторождения.

 Участок площадью 17 га расположен на территории Кемеровского района. Запасы диабаза составляют 1,086 млн кубометров по категориям С1 и В. Прогнозные ресурсы на неразведанной части участка составляют 8,28 млн кубометров по категории Р1.

Стартовый размер разового платежа за пользование недрами - 3,135 млн рублей.

http://www.interfax-russia.ru/Siberia/news.asp?id=247048&sec=1679

Заявки на торги по участку россыпного золота в Кемеровской области подали                                   2 компании.

        Заявки на участие в аукционе по участку россыпного золота на месторождении река Мокрый Берикуль в Тисульском районе Кемеровской области подали ООО "Полиметалл геология проект" (Красноярск) и ООО "Диабаз" (г.Тисуль). 

В Роснедрах   сообщили, что рабочая группа рассматривает заявки претендентов, и вопрос о допуске их к аукциону еще не решен.

Как сообщалось ранее, Федеральное агентство по недропользованию назначило аукцион на 10 августа. Стартовый размер разового платежа за пользование недрами составляет 3,7 млн рублей. 

Участок уже выставлялся на торги - они были назначены на 1 марта 2011 года, при этом стартовый размер разового платежа составлял 2,4 млн рублей. Аукцион не состоялся из-за отсутствия заявок.

В состав месторождения россыпного золота входят разведанные россыпи рек Мокрый Берикуль, Берикулька, Петропавловка, а также перспективные для разведки россыпи верхней и нижней частей долины р. Мокрый Берикуль, р. Сухой Берикуль и ключей Кузнецовский и Бекетовский.

Площадь лицензионного участка - 4,8 км. Прогнозные ресурсы составляют 550 кг по категории Р1.

Утвержденные запасы россыпи р. Мокрый Берикуль: пески категорий С1+С2 - 219,6 тыс. кубометров, золото - 154,1 кг; р. Берикулька: пески - 5,3 тыс. кубометров, золото категории С1 - 5 кг; р. Петропавловка: пески 24,2 тыс. кубометров, золото категории С1 - 14,6 кг.

По состоянию на 1 января 2010 года с учетом отработки 2001-2006 годов на госбалансе числятся балансовые запасы по россыпи р. Мокрый Берикуль - по категории С1: пески -154 тыс. кубометров, золото -101 кг; категории С2: пески -17 тыс. кубометров, золото -11 кг; р. Петропавловка запасы категории С1: пески - 24 тыс. кубометров, золото - 15 кг; р. Берикулька запасы категории С1: пески - 5 тыс. кубометров; золото - 5 кг.

По данным Роснедр, реальным резервом увеличения запасов месторождения являются недоразведанные участки россыпей р. Мокрый Берикуль и не оцененные должным образом россыпи боковых притоков: р.Сухой Берикуль, ключи Кузнецовский, Бекетовский.

http://www.delkuz.ru/content/view/14046/1/

 МЕТАЛЛУРГИЧЕСКАЯ ПРОМЫШЛЕННОСТЬ
РУСАЛ подписал соглашение с Кемеровской областью о создании производства по переработке отходов.

 ОК РУСАЛ (торговый код на Гонконгской фондовой бирже 486, на Euronext RUSAL/RUAL, на ММВБ RUALR, на РТС RUAL), крупнейший в мире производитель алюминия, подписал с администрацией Кемеровской области и Экологическим региональным центром (ЭРЦ) соглашение о сотрудничестве в области переработки отходов и создании на их основе инновационных продуктов для черной металлургии.

На первом этапе ЭРЦ будет перерабатывать всю отработанную угольную футеровку (отходы алюминиевого производства) с Новокузнецкого алюминиевого завода, всего около 3 тыс. тонн в год. В дальнейшем центр возьмет на переработку также футеровку, которая хранится на полигоне, что позволит увеличить срок эксплуатации полигона. Соглашение заключено на срок до конца 2015 года с возможностью пролонгации.

Дополнительных инвестиций со стороны РУСАЛа в проект не потребуется. Компания предоставляет центру отходы и выделяет ему производственные площади для установки на них необходимого для переработки оборудования. Это оборудование будет приобретать сам ЭРЦ с помощью льготного кредита, получаемого при участии администрации Кемеровской области.

Из перерабатываемых отходов ЭРЦ производит синтетические флюсы, которые предназначены для производства чугуна и стали, являясь заменителями природных флюсов (плавиковый шпат). По сравнению с природными флюсами у синтетических более низкая стоимость, меньшее содержание балластных компонентов, более высокая энергетическая ценность при меньшей температуре плавления и ряд других преимуществ.

ЭРЦ уже заключил договоры на поставку данной продукции с Западно-Сибирским, Новокузнецким и Нижнетагильским металлургическими комбинатами. Перспективная потребность этих предприятий в синтетических флюсах составляет 6-8 тыс. тонн в месяц.

Этот проект включен в перечень инвестиционных проектов Кемеровской области. На сегодняшний день никто в России не занимается аналогичным перерабатывающим производством. Благодаря проекту объем перерабатываемых отходов РУСАЛа в 2013 году может увеличиться до 80 тыс. тонн.

Иван Ребрик, директор по экологии ОК РУСАЛ, отметил: «Получение инновационного продукта на основе отходов алюминиевых заводов дает принципиально иное решение проблемы их утилизации. ЭРЦ имеет лицензию на обращение с отходами. Для РУСАЛа также очень важно, что в процессе обработки происходит глубокое обезвреживание входящих в состав отходов токсичных компонентов и практически полное их уничтожение. Использование этих флюсов позволит предприятиям черной металлургии сократить импортную зависимость от закупки природных флюсов в Монголии и Казахстане».

http://www.metalinfo.ru/ru/news/50260

«Евраз»

 ЗСМК и НкМК объединили.

      ЕВРАЗ объединил ОАО «Западно-Сибирский металлургический комбинат» И ОАО «Новокузнецкий металлургический комбинат».
Объединенное предприятие получило название: Открытое акционерное общество «ЕВРАЗ Объединенный Западно-Сибирский металлургический комбинат». Сокращенное фирменное наименование на русском языке: ОАО «ЕВРАЗ ЗСМК».

 Объединение ОАО «ЗСМК» и ОАО «НКМК» - закономерный и необходимый шаг в рамках действующей стратегии развития металлургических активов ЕВРАЗа. Принятое решение позволит упростить процессы управления и сформировать единые стандарты в области охраны труда и промышленной безопасности, железнодорожной, автомобильной и складской логистики, закупочной деятельности, социальной политики и управления персоналом в рамках одного комбината. 

В перспективах развития ОАО «ЕВРАЗ Объединенный Западно-Сибирский металлургический комбинат» - завершение модернизации рельсобалочного производства и выпуск конкурентоспособных на мировом рынке 100-метровых рельсов. Помимо этого, в ближайших планах ОАО «ЕВРАЗ Объединенный Западно-Сибирский металлургический комбинат» - реализовать ряд крупных проектов по внедрению новых технологий в сталеплавильном производстве, расширить линейку выпуска строительного проката и обеспечить перевод доменных печей на пылеугольное топливо. Совокупные мощности объединенного предприятия составляют 6 млн тонн чугуна, 8,5 млн тонн стали, более 7,3 млн тонн проката в год.
 http://www.city-n.ru/view/192517.html
Evraz в июне снизил отгрузку проката с Новокузнецкого меткомбината на 16%.

Отгрузка металлопродукции с Новокузнецкого металлургического комбината Evraz Group в июне снизилась на 16%, до 122 тыс. тонн, сообщило отраслевое издание "Металл-Курьер". 

Производство при этом сократилось на 5%, до 140 тыс. тонн. Сокращение поставок объясняется ремонтом на площадке рельсобалочного цеха (РБЦ).

Экспорт квадратной заготовки упал на 18%, до 9 тыс. тонн, совокупная отгрузка рельсов, фасонных профилей и других видов длинномерного проката снизилась на 20%, до 85 тыс. тонн (из них рельсов 52 тыс. тонн, что близко к уровню прошлого месяца).

Поставки плоского проката (осуществляются преимущественно на внутренний рынок) увеличились на 16%, до 29 тыс. тонн.

По данным издания, в июле отгрузки с НКМК предполагается нарастить на 11%, до 135 тыс. тонн, из них плоского проката - до 36,5 тыс. тонн (+26%), квадратной заготовки - 4 тыс. тонн (спад в два раза). На поставки рельсов и прочего длинномерного проката в июле придется около 94-95 тыс. тонн (+11%), в том числе на рельсы - 53 тыс. тонн (+2%).

По итогам первого полугодия 2011 года на предприятии было произведено около 845 тыс. тонн метпродукции (+19% к прошлому году).

Также входящий в группу Западносибирский меткомбинат в июле планирует сохранить производство на уровне 550-570 тыс. тонн стали и 520-540 тыс. тонн метпродукции, что объясняется продолжающимся ремонтом сталеплавильных мощностей (начат 4 мая, продлится 100 суток), пишет издание.

Выпуск товарной слябовой заготовки в июле предполагается сократить относительно июньских 130 тыс. тонн до 80-90 тыс. тонн, из которых на экспорт будет направлено около 70 тыс. тонн (снижение к июню примерно на 25%). Выпуск товарной квадратной заготовки на июль запланирован в объеме 80-90 тыс. тонн (в июне произведено ориентировочно 55-60 тыс. тонн). Производство готового сортового проката, как ожидается, сохранится в июле на уровне 270-290 тыс. тонн на фоне высокого спроса на внутреннем рынке. 
По оперативным данным, за 6 месяцев 2011 года предприятие произвело около 3 млн тонн метпродукции, что близко к результатам аналогичного периода 2010 года.

ЗСМК - одно из крупнейших в России металлургических предприятий полного цикла. Комбинат специализируется на производстве длинномерной продукции строительного и машиностроительного сортамента. НКМК - один из крупнейших металлургических комбинатов в РФ, ведущий производитель рельсовой продукции и единственное предприятие в России, выпускающее трамвайные рельсы и рельсы для метрополитена.

Как сообщалось, весной 2011 года Evraz принял решение об объединении ЗСМК с НКМК и ЗАО "Машина непрерывного литья слябов" (МНЛС), объединенное предприятие получит название ОАО "Евраз - объединенный Западно-Сибирский металлургический комбинат".

Evraz Group - крупная вертикально интегрированная металлургическая и горнодобывающая компания, включает предприятия в России, на Украине, в США, Италии, Чехии и ЮАР.

http://www.delkuz.ru/content/view/13922/1/

Рельсы для Вьетнама.

Рельсобалочный цех "Евраз ЗСМК" отгрузил 2 тысячи тонн термоупрочненных рельсов в адрес заказчика из Вьетнама.

Для цеха такие заказы важны, прежде всего, с точки зрения расширения рынка сбыта, а бурно развивающаяся Юго-Восточная Азия таит в себе серьезный экспортный потенциал для новокузнецких металлургов.

http://www.kuzpress.ru/innovation/21-07-2011/19028.html

Гурьевский  металлургический  завод

Гурьевский метзавод в I полугодии увеличил выпуск проката на 8%.

ОАО "Гурьевский металлургический завод" (ГМЗ, Кемеровская область) в январе-июне 2011 года произвело 124,8 тыс. тонн сортового проката, что на 8% больше показателя аналогичного периода 2010 года, говорится в сообщении предприятия. 

Производство стальных мелющих шаров выросло на 21,7% - до 57,1 тыс. тонн. Выплавка стали увеличилась на 14% - до 109,1 тыс. тонн.

За полгода потребителям отгружено 180,3 тыс. тонн готовой продукции (рост на 11%).

ОАО "Гурьевский металлургический завод" - старейшее металлургическое предприятие Кузбасса, включает три основных производства: мартеновское, сортопрокатное и шаропрокатное. Предприятие входит в группу "ЭСТАР". С 1 января 2010 года полномочия единоличного исполнительного органа ГМЗ переданы управляющей организации "НК Инвест".

Поставкой на завод сырья и реализацией готовой продукции ГМЗ занимается "Мечел" (РТС: MTLR) в рамках договора о стратегическом партнерстве с холдингом "ЭСТАР".

http://www.delkuz.ru/content/view/14024/1/

ДРУГИЕ

В Кузбассе введены в строй две новые печи на ферросплавном заводе.

Две новые печи введены вчера в эксплуатацию на ферросплавном заводе в Юрге Кемеровской области.

Первая ферросплавная печь, которая положила начало развитию нового металлургического предприятия, была пущена ровно 5 лет назад. «Вторую печь построили, несмотря на мировой экономический кризис, в январе 2010 года.

А вчера с вводом двух новых печей пущена в строй первая очередь Юргинского ферросплавного завода», — подчеркнул на открытии губернатор Аман Тулеев. Предприятие вошло в состав новокузнецкой компании «Кузнецкие ферросплавы», имеющей крупный ферросплавный завод в Новокузнецке.

По словам Тулеева, при строительстве печей применялись самые современные мировые и отечественные технические достижения. Основные узлы и агрегаты поставлены лучшими российскими машиностроительными предприятиями.

По сравнению с действующими печами «Кузнецких ферросплавов» в Новокузнецке, печи в Юрге — более мощные, их производительность составляет 60 тонн ферросилиция в сутки (на 20-25 проц выше).

Производство на заводе будет практически безотходным. Здесь построен комплекс индукционных печей по вторичной переработке отходов дробления ферросилиция (мелочи, которая образуется в результате дробления слитков), производительностью около 700 тонн в месяц.

При этом будет использована инновационная технология их переплавки. В результате завод будет выпускать новый вид продукции — ферросилиций, который в качестве добавки используется в производстве специальных марок сталей.

В целом на организацию ферросплавного производства в Юргинском филиале с 2004 по 2011 год вложено около 3 млрд рублей инвестиций. В целом, с учетом всех четырех печей, компания будет выпускать более 60 проц ферросилиция, производящегося в России.

http://lentaregion.ru/11733

ЭнергетикА
За 1-е полугодие 2011г «Кузбассэнерго-РЭС» увеличило полезный отпуск электроэнергии на 2,16%.

   В филиале ОАО «МРСК Сибири» - «Кузбассэнерго-РЭС» подведены итоги деятельности по передаче электроэнергии за первое полугодие текущего года. Полезный отпуск электроэнергии потребителям Кузбасса увеличился на 2,16% по сравнению с прошлым годом, а потери электроэнергии в сетях снизились на 0,41%. 

Отпуск электроэнергии в сеть составил свыше 12,193 млрд. кВт*ч, что на 0,57% (69,133 млн. кВт*ч) превышает аналогичный показатель 2010 года. Причина незначительного увеличения связана с ростом электропотребления некоторых крупных предприятий - ОАО «РУСАЛ», ООО «Юргинский машзавод», ОАО «НКМК».

Полезный отпуск электроэнергии, т.е. тот объём, который в конечном итоге был доставлен потребителям Кузбасса, составил более 11,129 млрд. кВт*ч, что на 2,16% превышает аналогичный показатель 2010 года. При этом потери электроэнергии в сетях филиала (разница между отпуском электроэнергии в сеть и полезным отпуском) за прошедшие 6 месяцев составили 570 млн. кВт*ч. Остальное – потери электроэнергии в сетях смежных сетевых компаний.

По сравнению с фактом 2010 года потери электроэнергии в сетях «Кузбассэнерго-РЭС» несколько сократились благодаря активной работе по борьбе с незаконным электропотреблением, проводимой в филиале. 

Специалисты проводят комплекс организационных мероприятий, среди которых проведение контрольных съемов показаний приборов учета электроэнергии, рейды по выявлению бездоговорного и безучётного электропотребления. За 6 месяцев составлено 740 актов бездоговорного потребления на величину 1,966 млн. кВт*ч и 763 акта безучётного потребления на величину 1,768 млн. кВт*ч. Энергетики вернули в полезный отпуск свыше 3 млн. кВт*ч, что сравнимо с годовым потреблением крупного торгового центра. 

Сотрудники филиала усилили взаимодействие с районными и поселковыми администрациями, органами правопорядка. За полгода проведено 193 встречи, на которых рассматривались вопросы потерь электроэнергии и платёжной дисциплины потребителей. За 6 месяцев возбуждено 40 уголовных дел (по ст. 165 УК РФ) за незаконное потребление электроэнергии. 14 жителей области привлечены к уголовной ответственности.

«Кузбассэнерго-РЭС» проводит активную разъяснительную работу с населением области, целью которой является формирование культуры электропотребления. Энергетики объясняют, что потребление электроэнергии без заключения договора на электроснабжение и вмешательство в работу приборов учета являются нарушением действующего законодательства. В любой момент незаконные схемы электроснабжения, которые используют нарушители, могут стать причиной несчастного случая, пожара. От действий энерговоров страдает качество электроэнергии, поставляемой добросовестным потребителям. 

В рамках разъяснительной работы энергетики расклеивают в местах скопления людей (в местных администрациях, на информационных досках и т.д.) плакаты «Энерговор залез в твой карман», рассказывающие о вреде, который наносят подобные нарушители. Также во время рейдов на дома особо злостных нарушителей, которые не выполняют предписания энергетиков, накапливают большие долги по оплате электроэнергии, потребляют энергию в обход прибора учёта, наклеиваются наклейки «Здесь киловатты ждут оплаты», оповещающие жителей, какие недобросовестные соседи живут рядом с ними.

http://www.delkuz.ru/content/view/14060/1/

ХИМИЧЕСКАЯ ПРОМЫШЛЕННОСТЬ

  "СИБУР-Минудобрения" готовят оферту на выкуп акций и облигаций кемеровского "Азота".

       ОАО "СИБУР-Минудобрения" готовит обязательное предложение на выкуп акций и конвертируемых облигаций кемеровского ОАО "Азот". 

Как говорится в сообщении "СИБУР-Минудобрений", компания направила предложение о выкупе ценных бумаг в Федеральную службу по финансовым рынкам (ФСФР).

Компания намерена выкупить 2,398 млн обыкновенных акций и облигации 1-й серии.

В апреле была завершена конвертация облигаций в акции. По ее итогам "Азот" разместил дополнительно 8,064 млн акций номиналом 150 рублей.

Конвертируемые облигации первой серии объемом 3,5 млрд рублей были размещены в конце октября 2008 года. Выпуск состоял из 8,064 млн бумаг номиналом 434 рубля. Дата погашения ценных бумаг - 17 сентября 2015 года. Средства от их размещения направлены на рефинансирование задолженности, возникшей в связи с реализацией проектов по поддержанию основных фондов завода.

Согласно отчету АО за I квартал 2011 года, уставный капитал "Азота" составлял 1 млрд 19 млн 988 тыс. рублей, он был разделен на 6 млн 799 тыс. 920 обыкновенных акций номинальной стоимостью 150 рублей. После размещения акций допвыпуска уставный капитал увеличился в 2,2 раза - до 2 млрд 229 млн 658,8 тыс. рублей.

До допэмиссии доли акций "Азота" были распределены между ОАО "СИБУР-Минудобрения" - 49,2806% обыкновенных акций, ООО "Авист" - 12,684%, ООО "Сайф" - 12,684%, ООО "Тиамат" - 11,9003%. В результате выкупа акций допвыпуска "СИБУР-Минудобрения" увеличили прямое владение в предприятии до 76,7977%.

Ранее сообщалось, что ЗАО "СИБУР Холдинг" до конца текущего года планирует продать ОАО "СИБУР-Минеральные удобрения". В число активов "СИБУР-Минудобрений" входят 51% акций пермских "Минудобрений", 95% акций кемеровского "Азота", а также 100% "Ангарского азотно-тукового завода".

"Азот" - крупный поставщик аммиачной селитры и карбамида на внутренний рынок РФ. В Сибири и на Дальнем Востоке предприятие обеспечивает около 80% поставок аммиачной селитры сельскохозяйственным и промышленным потребителям.

http://www.delkuz.ru/content/view/13942/1/
Строительство,  ипотека, производство строительных материалов
Кемеровская область в I полугодии незначительно увеличила темпы ввода жилья.

  Кемеровская область, по данным департамента строительства Кемеровской области, в первом полугодии 2011 года увеличила темп ввода жилья на 1,8% по сравнению с аналогичным периодом прошлого года - до 405 тыс. кв.м, или 36,4% годового плана (1,112 млн кв.м).

В департаменте строительства Кемеровской области   сообщили, что лидерами среди городов и районов в сфере жилищного строительства являются Яйский и Кемеровский районы, выполнившие по 205% и 131% от полугодового плана, а также Краснобродский городской округ - 130% от плана за полугодие.

Плановые показатели не выполняются в Новокузнецке и Юрге - по 33%, а также в Топкинском районе (40% от полугодового плана).

http://www.interfax-russia.ru/Siberia/news.asp?id=242522&sec=1679
АИЖК КО снижает ставки по ипотечным займам на новостройки.

ОАО «Агентство по ипотечному жилищному кредитованию Кемеровской области»   снижает до рекордного минимума ставки по ипотечным займам на новостройки. Минимальная ставка составит 7,9% годовых и даже ниже. 

Заем по ставке 7,9% можно получить при первоначальном взносе не менее 50% от стоимости жилья и оформлении договора личного страхования. Срок кредитования - 5-7 лет. 

Например, сегодня однокомнатную квартиру с полной отделкой, в строящемся микрорайоне областного центра, можно приобрести в агентстве по цене 1 млн 54 тыс. рублей. Для приобретения этой квартиры при оформлении займа в размере 500 тыс. рублей ежемесячные выплаты на 6 лет составят 8 тыс. 840 рублей. На 10 лет - 6 тыс. 506 рублей. 

Однако даже ставка 7,9% не является минимальной. По программе «Новостройка» по-прежнему действуют дополнительные вычеты из процентной ставки. Она снижается на 0,5%, если стоимость одного квадратного метра приобретаемого жилья не превышает цену, установленную в Кемеровской области Минрегионом РФ. Также ставка может быть снижена на 0,25%, если первый взнос оплачен материнским капиталом или заемщики - участники федеральной программы «Обеспечение жильем молодых семей» или владельцы государственного жилищного сертификата. Кроме того, добавляется новый вычет - процентная ставка понижается еще на 0,25%, если заем оформляется на покупку жилья, строящегося в рамках программы АИЖК «Стимул». Все вычеты суммируются. С учетом общей суммы специальных вычетов ставка может снизиться до 6,4%.

При этом максимальная ставка по программе «Новостройка» даже при минимальном первоначальном взносе и максимальной стоимости жилья теперь не выше 11% годовых. Ранее годовые ставки по таким займам составляли 10,5-11,7%.

Как отмечают в федеральном АИЖК, поводом для существенного снижения ставок стала стабилизация экономической ситуации, в том числе и на рынке ипотечного кредитования, а также политика агентства, направленная на повышение доступности ипотеки на первичном рынке жилья.

http://www.avant-partner.ru/news/4212.html

Кемеровский ДСК модернизируется.

ООО «Кемеровский ДСК» (входит «СДССтрой», отраслевое подразделение кемеровского холдинга «Сибирский деловой союз», СДС) планирует провести модернизацию, техническое и технологическое перевооружение стоимостью 356,65 млн рублей. Этот проект, решением совета по инвестиционной и инновационной деятельности при губернаторе Кемеровской области, включён в перечень инвестпроектов Кузбасса (что позволяет получить льготы по налогам на имущество (100%ное освобождение) и на прибыль (на региональную долю в 4,5% из 18%). По данным замгендиректора предприятия по экономике и финансам Елены Скворцовой, модернизация предусматривает строительство на ДСК современного бетоннорастворного узла, адресной подачи бетона на производство железобетонных изделий, монтаж новых установок по выпуску свай, плит перекрытия и колец для канализационных колодцев, а также установки по сварке арматурных каркасов. За 2 года на комбинате предполагается построить дополнительные мощности по строительству жилья экономкласса (со стоимостью до 30 тыс. рублей за 1 кв. метр) в 150 тыс. кв. метров в год. Срок окупаемости проекта — 9,5 лет, финансирование — за счёт заёмных средств СДС.

http://www.avant-partner.ru/partner/2977.html

В Кемерове смонтирован первый жилой небоскреб.

В жилом комплексе «Кемерово-Сити» на Притомском проспекте смонтирован первый           17-этажный дом. Инвестором уникального жилого квартала из трех 25-этажных домов и двух 17-этажных выступает компания «СДС-Финанс», предлагающая кемеровчанам квартиры в будущих «небоскребах». Заказчик строительства – компания «СДС-Строй». 

Первые кемеровские жилые небоскребы строятся на свайном фундаменте, опирающемся на прочный несжимаемый грунт на глубине 12 метров. 

На свайном основании залита монолитная бетонная плита толщиной 1,5 метра. На этой плите и монтируется дом из монолитного каркаса, который затем заполняется кирпичной кладкой. Комфорт будущим новоселам гарантирован использованием качественного, экологически чистого материала. 

Монтаж первого 17-этажного дома был начат в сентябре 2010 года и завершен в июле 2011 года. В соответствии с требованиями данной технологии, монолитное домостроение прекращается в зимнее время, с ноября до апреля, чтобы гарантировать высокое качество монтажа и прочностные характеристики, соответствующие всем требования сейсмоустойчивого строительства. В зимний период строительные фирмы продолжали иные работы – кирпичную кладку, электромонтажные и сантехнические работы. 

Инвесторы комплекса «Кемерово-Сити» планируют, что полностью монтаж первой очереди высотного монолитного комплекса будет завершен в 2012 году. 

http://www.kuzzbas.ru/more.php?UID=18866

В Таштагольском районе Кемеровской области рассматривается возможность создания своего цеха по производству каркасных панельных домов.

По этой технологии были построены дома для детей-сирот в поселке Шалым по ул.Кислородная. По мнению специалистов ООО "КемСпецСтрой" каркасные панельные дома широко используются в других регионах и имеют ряд положительных технологических особенностей перед другими строительными материалами: водостойкость, прочность, долговечность, энергобережливость. Сборка таких домов занимает очень мало времени. 
Данная технология запатентована и успешно прошла практические испытания. Из такого строительного материала можно строить не только жилые дома, но и объекты социального, торгового и производственного назначения. 

Как отметил глава района В.Н.Макута   сейчас строительство цеха находится на стадии разработки, но если цех будет построен, это даст району новые рабочие места и прогрессивную технологию, которая позволит улучшить качество и удешевить строительство. Планируемый объём производства 9000 м2/год готового жилья при работе цеха в одну смену.

http://www.tehnoprogress.ru/lenta/news111068.html

Жилье молодым.

       Возле поселка Митино планируется строительство молодежного коттеджного поселка. Администрация Новокузнецкого района для застройки бесплатно выделила землю. Один метр жилой площади обойдется в среднем в 22 тысячи рублей.

Впервые о возможности строительства поселка для молодых семей заговорили в ноябре прошлого года. Организаторы сразу столкнулись с самой главной проблемой: где взять земельный участок для строительства домов. Варианты предлагались самые разные. Но, как правило, при их оформлении ставились невыполнимые условия. Например, земля возле поселка «Кругленькое» с залоговой стоимостью аукциона в 15 миллионов рублей. Решит проблему помогли новые власти Новокузнецкого района.

      Евгений ЕЛИСТРАТОВ, председатель правления дачного некоммерческого товарищества «Молодость»: «Мы обратились в Комитет по делам молодежи, администрацию новокузнецкого района, и на данный момент нам выделили участок, оформлением которого мы занимаемся. И сейчас мы объявили ребятам, стоящим в очереди на получение жилья, о возможности получения земельного участка бесплатно. На нем они могут построить дом своими силами или объединившись с дачным некоммерческим товариществом «Молодость» и провести целевую застройку территории».

      Земля, которую дали под застройку для молодых семей, расположена недалеко от поселка Митино. Один метр жилой площади обойдется в среднем в 22 тысячи рублей. Дома будут с всеми коммуникациями, горячим и холодным водоснабжением, электроэнергией. Более 400 молодых новокузнецких семей уже написали заявление о выделении бесплатных земельных участков.

      Евгений ЕЛИСТРАТОВ, председатель правления дачного некоммерческого товарищества «Молодость»: «Это получается очень большой поселок, порядка 1000 домов, общая площадь 152 гектара. На такой большой площади планируется и детский сад и магазины и вся инфраструктура».

      Организаторы говорят, что опыт такого строительства – один из первых в Кузбассе. В качестве примера был взят опыт создания молодежного поселка в республике Бурятия, где при помощи Правительства республики и МЖК России уже построен коттеджный поселок для молодежи.

      Пока идет организационная работа по сбору документов. К строительству поселка для молодых семей планируется приступить в течение полугода. 
Название молодежному поселку пока не придумали, инициативная группа планирует объявить конкурс среди будущих жителей. Но рабочее название уже известно – коттеджный поселок «Молодежный».

http://www.city-n.ru/view/193521.html

Квадраты множатся!
 С января по июнь в Кемерове введено 102,823 тыс. квадратных метров жилья. До конца года нужно успеть довести планку до цифры 285 «квадратов». Нередко строителям приходится работать в сжатые сроки. 

В рамках комплексной застройки 14-го микрорайона (Южный микрорайон города) близится к завершению строительство средней общеобразовательной школы с таким же номером. Школа №14 рассчитана на 825 учащихся в одну смену и на 1 600 – в две. 
Общая стоимость проекта, финансируемого из бюджетов всех уровней, составила полмиллиарда рублей. Надо ли говорить, что школа будет одной из самых современных в городе. Конечно, не настолько, как пресловутая цифровая школа на Лесной Поляне – проект все-таки типовой. Однако и здесь часть кабинетов будет с мультимедийным оборудованием. Актовое помещение на 420 посадочных мест, в котором планируют установить проекционный экран, современные световые и акустические системы, больше напоминает зал кинотеатра.

Школа №14 – первая в регионе, построенная по белорусской технологии с применением сборно-монолитного каркаса. «Это дает возможность создавать большие помещения без дополнительных конструктивов, без балок, - рассказывает директор компании-генподрядчика Сергей Паскидов. - Классные комнаты получились просторнее».

Фасад школы отделан плитами керамогранита не только для красоты, но и для тепло- и влагоизоляции. Застекленные зоны, похожие на солнечные батареи, - это так называемый зенитный фонарь. Большой пролет перекрыт прозрачными конструкциями, пропускающими внутрь поток солнечного света. Здесь будет зимний сад.

В школу, которая должна начать работать 1 сентября, приняты уже порядка 1 000 детей. «Начальная школа – это в основном дети из нашего 14-го микрорайона, - говорит учитель биологии Зульяна Исламова. - А средняя и старшая – ребята из разных городских школ. Пока у школы не будет никакого уклона - дети со всего города, нужно изучить потребности. Возможно, в дальнейшем 10-е классы будут профильные».

Снаружи здание школы кажется полностью готовым, но войдя внутрь, можно увидеть широкий фронт работ – в основном отделочных. Успеют ли строители к 1 сентября? «Мы проводим на уровне администрации города три штаба в неделю, - говорит заместитель главы города Максим Макин. - Ежедневно здесь проводят штабы заказчик с подрядчиком. На объекте работают в одну смену более 200 человек. Работа идет в три смены, поэтому сомнений по вводу школы в установленные сроки нет. Основные строительные работы будут закончены к 10 августа».

Как рассказал генеральный подрядчик объекта, строительство школы началось 2,5 года назад. «Начало было интенсивное, затем был перерыв, работали, можно сказать, в четверть силы, - говорит Сергей Паскидов. – О том, что объект будет пусковым этого года, нам сказали только 6 мая. С такими задачами сложно справляться в том плане, что в мае отделочники все уже где-то заняты, и сконцентрировать здесь 200 человек специалистов довольно сложно. Времени осталось очень мало, но работа будет выполнена».

Жилая застройка в Кемерове ведется не только в Заводском районе. Много строится в центре города, в районе ул. Соборной, на Притомском проспекте. Продолжает застраиваться Лесная Поляна. «Относительно 2009 года есть определенное оживление строительного рынка, нам удалось устоять в период спада, не уронить застройщиков, не потерять генподрядчиков, - говорит Максим Макин. - В результате в этом году мы взяли эту большую планку – 285 тыс. кв. м, и в настоящий момент ввод данного объема жилья подтверждается».

По информации Максима Александровича, 95% жилья в городе строится по программе «Доступное и комфортное жилье» - то есть без излишеств. 
Средняя цена, по которой сегодня предлагают квартиры застройщики – 36 тыс. руб. за кв. м. Заместитель главы города не отрицает, что покупательская способность пока не поспевает за темпами строительства жилья – нужны дополнительные ипотечные программы. 

Первый в Кемерове так называемый доходный дом, строительство которого профинансировано из областного бюджета, расположен в 12 микрорайоне – на Радуге. «Для молодых специалистов по всем направлениям и перспективных молодых ученых в данном доме будут предоставляться квартиры в аренду по цене практически в три раза меньшей, чем рыночная, - говорит Максим Макин. - Причем это не малогабаритное жилье, а квартиры и по 36, и по 48 квадратных метров с полной отделкой».

Условия предоставления аренды в доходном доме еще разрабатывают, однако заявки от желающих в администрацию города уже поступают. Дом планируют ввести в октябре этого года.

http://mkkuzbass.ru/2011/07/20/kvadraty-mnozhatsja.html

машиностроение

«СДС-Маш» выходит на мировой уровень.

  Холдинговая компания «СДС-Маш» в рамках активной модернизации производства приступила к строительству на своем ведущем предприятии — ОАО «Алтайвагон» — современной производственной линии, с которой уже в 2013 году должны сойти 4,5 тысячи вагонов. Новые технологии повысят конкурентоспособность продукции предприятия до мирового уровня и позволят компании «СДС-Маш» по ряду направлений стать пионером отрасли, а Кузбассу и соседнему Алтаю — заслужить репутацию центра отечественного вагоностроения.

Главное, что будет отличать продукцию новой линии от нынешней, — повышенная нагрузка на ось. Для перевозчиков это одна из принципиальных характеристик. Если традиционный подвижной состав отечественного производства рассчитан на нагрузку в 23,5 тонны на ось, то нагрузка на ось новых вагонов повысится до 25 тонн: в целом это шесть дополнительных тонн груза. При этом подвижной состав станет несколько легче, а деповской ремонт ему потребуется только через 500 тыс. километров пробега, а не через 160 тыс. километров, как до сих пор. Все эти преимущества коснутся как готовой продукции «Алтайвагона», так и подвижного состава, который собирается на мощностях Кузбасской вагоностроительной компании, включая рулоновозы, цистерны и другую продукцию.

Возможность таких преобразований основана на опыте ведущих мировых производителей, в частности, американской компании American Railcar Industries, которая производит 20% подвижного состава для железных дорог Канады, Мексики и США. Договор с таким авторитетным партнером позволил предприятиям холдинга «СДС-Маш» эффективно объединить на одной производственной площадке лучшее мировое оборудование и приборы, обеспечивающие качественную и оперативную диагностику.

И это далеко не первый опыт международного сотрудничества в рамках холдинга. Благодаря инвестициям ХК «Сибирский Деловой Союз» создано новое металлургическое производство в Рубцовске. Здесь реализован принципиально важный для отечественного вагоностроения проект запуска технологической линии по производству крупного стального литья. Автоматизированная формовочная линия произведена итальянской компанией Savelli, стержневое отделение оснащено оборудованием германской фирмы AHB, цеха механической, термической и дробеочистительной обработки отливок — станками польского и отечественного производства. Стоимость проекта составляет 1,5 млрд рублей. В конце 2009 года «Алтайвагон» получил сертификаты на серийное производство балки надрессорной и рамы боковой железнодорожной тележки. Производство мощностью 9000 комплектов в год поставило точку в многолетней зависимости вагоно-строителей от экспорта. В 2010 году завершен новый инвестиционный проект стоимостью 1,5 млрд руб.: на головном предприятии «Алтайвагона» немецкая компания Niles-Simmons Hegenscheidt GmbH смонтировала и запустила автоматизированную линию по производству железнодорожных колесных пар.

Только в реализацию первого этапа модернизации, направленного на повышение качества продукции, холдинг намерен вложить 3,5 млрд руб. Столько же будет направлено на проектирование, монтаж и запуск первой (из трех запланированных) линии нового цеха в ОАО «Алтайвагон». Но уже после первого этапа модернизации предприятие обеспечивает строительство 9000 вагонов и выпуск 55 тысяч тонн стального вагонного литья в год. Такие масштабы заинтересовали даже федеральных чиновников. 
Не так давно предприятия «СДС-Маш» с рабочим визитом посетил руководитель Федеральной службы по надзору в сфере транспорта Александр Касьянов. Главу надзорного ведомства техническая модернизация на предприятии интересовала в первую очередь с позиции повышения безопасности. 
Не секрет, что машиностроительная отрасль, в частности, современное российское вагоностроение требует глубокой модернизации.
 «В частности, одна из достаточно острых проблем, по причине которой растет аварийность на железной дороге, — это проблема излома боковой рамы грузовых вагонов, — поясняет вице-президент по машиностроительной отрасли ХК «Сибирский Деловой Союз» Альберт Колесников. — Пока никто не смог установить точную причину таких инцидентов. И происходят они с вагонами, произведенными на разных российских предприятиях. Я уверен, что причин таких ЧП несколько. В том числе и наверняка условия эксплуатации подвижного состава, качество железнодорожного полотна и рост нагрузок — увеличение массы перевозимых грузов. В результате последнего запас прочности, который должен быть обязательно, постепенно снижается до критических величин. Над решением этой проблемы мы задумались раньше многих российских машиностроителей — еще в прошлом году. В настоящее время на производстве проводится ряд мероприятий, направленных не только на повышение качества подвижного состава, но и на достижение того, чтобы это качество было максимально стабильным. Мы не ставим перед собой цель сделать больше. Главное — сделать лучше, качественнее, а точнее, мирового уровня, при оптимальном соотношении цены и качества».

Первую очередь обновленного производства на «Алтайвагоне» планируется запустить к началу 2013 года. Уже в первый год работы новая линия возьмет на себя почти половину объема производства предприятия. В 2013 году с конвейера должны сойти 4,5 тысячи вагонов нового образца, а общий объем выпуска подвижного состава должен достичь 9,5 тысячи вагонов.

«В ближайшие годы, по прогнозам экспертов, мировой рынок железнодорожного подвижного состава будет насыщен, — продолжает Альберт Колесников. — А значит, спрос на вагоны должен сокращаться. В таких условиях надо брать не количеством, а качеством, делать так, чтобы потребитель выбирал именно наши вагоны. Просто открыть новую производственную линию недостаточно. Необходимо обучить персонал наших предприятий работе на оборудовании — этому уделяется особое внимание. Иначе нельзя: с каждым годом конкуренция между производителями будет только возрастать. Но я уверен, что с запуском новых производственных мощностей на «Алтайвагоне» предприятия холдинговой компании «СДС-Маш» смогут стать флагманами отечественного вагоностроения».

http://www.ksonline.ru/stats/-/id/407/

  "Новотранс" планирует в 2011 году рост инвестиций на 39%, выручки - на 70%.

ОАО "Холдинговая компания "Новотранс" (входит в ХК "Сибирский деловой союз") планирует в 2011 году инвестировать в развитие 9,198 млрд рублей, что на 38,6% больше, чем вложено в 2010 году (6,636 млрд рублей), говорится в годовом отчете компании. 

"Новотранс" в 2011 году планирует рост выручки от реализации на 69,7% - до 7 млрд 594,345 млн рублей с 4 млрд 475,5 млн рублей в 2010 году. Планируемая чистая прибыль не указана, в 2010 году она составила 118,123 млн рублей против 31,181 млн рублей в 2009 году.

Согласно отчету, из общего объема инвестиций 8 млрд рублей в 2011 году планируется направить на приобретение 5 тыс. единиц подвижного состава, увеличив парк грузовых вагонов до 20,4 тыс. против имевшихся на начало года 15,466 тыс. вагонов.

При этом в прошлом году компания приобрела и взяла в лизинг 5,998 тыс. вагонов, затратив 6 млрд 516,5 млн рублей. В итоге в парке стало более 12,2 тыс. полувагонов для перевозки угля, железно-рудного сырья, черных и цветных металлов; 2,3 тыс. крытых вагонов для перевозки промышленных грузов и товаров народного потребления, а также крытые платформы для перевозки автомобилей и цистерны.

Также в текущем году 1,198 млрд рублей будет направлено на строительство и техническое оснащение строящегося вагоноремонтного предприятия в Кашире (Московская область). В отчете сообщается, что для финансирования этого проекта подписан договор с Московским кредитным банком об открытии в 2011 году кредитной линии с лимитом в 1,5 млрд рублей.

В годовом отчете сообщается, что действующие вагоноремонтные предприятия ХК - ООО "Вагоноремонтное предприятие "Новотранс" на станции Белая Восточно-Сибирской железной дороги (пос. Тайтурка под Иркутском) и ООО "Кузбасское вагоноремонтное предприятие "Новотранс" (Прокопьевск) в 2010 году вышли на проектную мощность - соответственно 7,8 тыс. и 9,6 тыс. ремонтов вагонов в год.

Новым перспективным направлением в специализации компании называется производство текущего отцепочного ремонта и подготовка под погрузку вагонов, которое организовано на ст. Забойщик Западно-Сибирской железной дороги (под Кемерово) на базе вагоноремонтного участка.

ОАО ХК "Новотранс" является одним из крупнейших независимых грузоперевозчиков, действующих на железнодорожном рынке России и стран ближнего зарубежья.

http://www.delkuz.ru/content/view/14017/1/

ТРАНСПОРТ

 «КузбассБелАвто» (входит в ХК «СДС-Уголь) и «МАЗ» подписали дилерское соглашение.

 ООО «КузбассБелАвто» (КБА), входящий в ОАО ХК «СДС-Уголь и ОАО «Минский автомобильный завод» подписали дилерское соглашение. Документ подписан в рамках реализации соглашения о сотрудничестве между Кемеровской областью и Республикой Беларусь. 

Статус официального представителя дает ООО «КБА» полномочия по реализации автотехники и запасных частей производства ОАО «МАЗ» на территории Кемеровской области. Также компания «КузбассБелАвто» будет проводить маркетинговые исследования и предпродажную подготовку техники.

Продукция белорусских автомобилестроителей находит применение во всех отраслях промышленности, сельского хозяйства, строительства, используется городскими коммунальными инфраструктурами. Техника сертифицирована и приспособлена для российских условий. Автобусы оборудованы надежными двигателями производства Mercedes Benz, гарантирующими большой срок их эксплуатации и экономичный расход ГСМ.

В настоящее время, компания «КузбассБелАвто» ведет строительство современного сервисного центра для технического обслуживания, ремонта техники МАЗ в гарантийный и послегарантийный периоды эксплуатации. 

За последние два года в Кемеровскую область было поставлено около 200 единиц техники МАЗ. 

В августе этого года автопарк Кемеровской области пополнится ещё четырьмя автобусами марки МАЗ. Новые МАЗы будут использовать на социально-значимых маршрутах городов Кузбасса.

До конца года грузовая техника этой марки поступит и на предприятия компании «СДС-Уголь»: шахту «Листвяжная» и обогатительную фабрику «Листвяжная». 17 самосвалов МАЗ 6516А8-321 грузоподьемностью 27 тонн будут предназначены для перевозки угля.
http://www.delkuz.ru/content/view/14042/1/

БАНКИ, БАНКОВСКАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ
 ВТБ24, ТрансКредитБанк и Банк Москвы объединяют банкоматные сети.

ВТБ24, ОАО «ТрансКредитБанк» и ОАО «Банк Москвы» подписали соглашение об объединении банкоматных сетей. С 1 июля 2011 года для всех клиентов ВТБ24,                                ОАО «ТрансКредитБанк» и ОАО «Банк Москвы» в банкоматах этих трех кредитных организаций будет отменена комиссия за снятие собственных средств. Остальные операции будут производиться по действующим тарифам банков-участников.

Президент – председатель правления ВТБ24 Михаил Задорнов отметил: «Количество банкоматов, входящих в объединенную сеть, достигает 10 тысяч устройств. Это станет сильным конкурентным преимуществом, так как при выборе банка клиенты обращают особое внимание на разветвленную сеть банкоматов. Отмена комиссий за снятие собственных средств является важнейшим шагом в рамках объединения сетей. В 2012 году должно произойти технологическое объединение сетей банкоматов на уровне процессинговых центров трех банков. Это позволит расширить функционал не только по снятию, но и по внесению наличных на льготных условиях, а также дает возможность пользоваться дополнительными функциями (платежами, переводами) в банкоматах друг друга».

Президент Банка Москвы Михаил Кузовлев подчеркнул: «Объявляя о создании единой сети банкоматов, мы прежде всего заботимся о наших клиентах, повышаем доступность банковских услуг и создаем дополнительные сервисные возможности. Благодаря синергетическому эффекту от вхождения Банка Москвы в группу ВТБ, наши клиенты ощущают позитивные перемены. Первым результатом совместной работы стала единая банкоматная сеть».

Президент, председатель правления ОАО «ТрансКредитБанк» Юрий Новожилов сказал: «Это первый совместный проект ОАО «ТрансКредитБанк», ВТБ24 и ОАО «Банк Москвы». Общая банкоматная сеть будет выгодна всем нашим клиентам, которые получат новые возможности при пользовании банкоматами и одну из самых разветвленных сетей во всех регионах России. В результате возможности клиентов ТрансКредитБанка по снятию наличных денежных средств будут расширены, а держатели карт ВТБ24 и ОАО «Банк Москвы» смогут пользоваться услугой снятия наличных на всех вокзалах и крупных транспортных узлах ОАО "РЖД"». 

После объединения число банкоматов в совместной сети составит около 10 тысяч устройств, а география – около 650 населенных пунктов. Благодаря этому шагу, ВТБ24, ОАО «ТрансКредитБанк» и ОАО «Банк Москвы» ожидают увеличения клиентского потока в своих банкоматах и роста количества совершенных в них операций.

 http://www.avant-partner.ru/news/4211.html

Банк ЗЕНИТ наращивает объемы финансирования региональных лизинговых компаний Кузбасса.

Банк ЗЕНИТ в июне текущего года установил лимиты кредитования на три региональные лизинговые компании Кемеровской области. Общая сумма сделок составляет 90 млн. руб. Срок кредитования – до 3 лет. 

Кредитные ресурсы направлены как на финансирование конкретных сделок лизинговых компаний, так и перспективных операций, при условии соответствия лизингополучателей требованиям Банка. 

За счет финансирования Банка ЗЕНИТ будет приобретено имущество для компаний Кемеровской области, осуществляющих свою деятельность в транспортной, металлообрабатывающей и строительной отраслях. 

Справка:

Банковская группа ЗЕНИТ образована в 2005 году в результате приобретения Банком ЗЕНИТ контрольного пакета акций АБ «Девон-Кредит». В 2007 году в Банковскую группу вошли Липецккомбанк и Сочигазпромбанк (переименован в Банк ЗЕНИТ Сочи). В декабре 2008 года в состав Группы был включен Спиритбанк (г. Тула). В соответствии с консолидированной отчетностью Банковской группы по стандартам МСФО за 2010 г. капитал первого уровня составил 20,7 млрд рублей, активы - 200 млрд рублей. Группа предоставляет полный спектр банковских услуг: комплексное обслуживание корпоративных клиентов, розничные услуги, частное банковское обслуживание (Private Banking), услуги инвестиционного банка, межбанковский бизнес. Банковская группа ЗЕНИТ представлена в 23 из 83 регионов Российской Федерации, собственная сеть продаж насчитывает 157 точек. Группа обладает широкой международной корреспондентской сетью банков - партнеров, сотрудничает с более чем 100 международными институтами в Европе, Америке и Азии. Банк ЗЕНИТ имеет рейтинги международных рейтинговых агентств на уровне Bа3/Stable (Moodys) и B+/Stable (Fitch). 
http://www.delkuz.ru/content/view/13935/1/

Сбербанк в 1 полугодии 2011г увеличил объемы кредитования экономики Кузбасса в               1,8 раза.

     Сбербанк России за 1 полугодие 2011 года выдал своим корпоративным клиентам на территории Кемеровской области займов на общую сумму 13,3 миллиарда рублей. Таким образом, по данным на 1 июля текущего года, остаток срочной ссудной задолженности юридических лиц достиг порядка 34,5 миллиарда рублей. Об этом вчера в ходе пресс-конференции сообщила управляющий Кемеровским отделением Сбербанка Анжелика Рогожкина. 

Таким образом, по сравнению с 1 полугодием 2010 года Сбербанк увеличил объемы кредитования экономики региона в 1,8 раза. 

По словам Анжелики Рогожкиной, это позволило банку с начала 2011 года увеличить свою долю на кузбасском рынке корпоративного кредитования на 1,4 процентных пункта — до 26,3 % по итогам полугодия.

Свыше 8 миллиардов рублей за январь-июнь текущего года Сбербанк выдал системообразующим предприятиям Кемеровской области, что более чем на 2,1 миллиарда рублей превышает показатель 1 полугодия прошлого года.

Около 2 миллиардов рублей составила сумма, выданная банком для финансирования лизинговых сделок по приобретению железнодорожного подвижного состава, крупногабаритной карьерной и дорожной техники через дочернюю компанию «Сбербанк Лизинг». Напомним, она начала свою работу в Кузбассе в марте этого года. 

«Существенный объем увеличения нашего кредитного портфеля дала возможность финансирования предприятий за счет ресурсов иностранных банков, — пояснила Анжелика Рогожкина. 
— За счет положения на рынке Сбербанка, нашей репутации, мы имеем возможность привлекать на рынках иностранного капитала деньги под пониженную процентную ставку». 

За 1 полугодие 2011 года для финансирования сделок двух кузбасских предприятий Сбербанк привлек от иностранных банков более 125 миллионов долларов США. Управляющий Кемеровским отделением банка не назвала заемщиков, сославшись на то, что «от них не получено согласие на анонсирование этих крупных кредитных сделок». Между тем, по ее словам, на стадии реализации находится еще одна сделка с использованием иностранного заемного капитала на сумму 150 миллионов долларов.

Также в течение 1 полугодия текущего года Сбербанк по результатам аукционов, проведенных администрацией Кемеровской области, стал победителем во всех 14-ти лотах с общим объемом 2,1 миллиарда рублей со сроком кредитования на три года. Кроме того, в 1 квартале банк выдал кредит в размере 150 миллионов рублей администрации города Кемерово по результатам аукциона, который состоялся в 2010 году.

Объем привлеченных средств юридических лиц в отделениях Сбербанка России на территории Кемеровской области достиг по итогам 1 полугодия 2011 года 24,3 миллиарда рублей, увеличившись с начала года на 5,5 миллиарда рублей. По сравнению с аналогичным периодом 2010 года этот показатель вырос в 1,4 раза.

Http://www.delkuz.ru/content/view/13975/1/

Банковские инновации. 

54,5 процента кузбасских вкладчиков предпочли доверить свои деньги Кемеровскому отделению Сбербанка. Об этом сообщила управляющая филиалом Анжелика Рогожкина.

Еще один важный показатель деятельности банка, по словам Анжелики Рузалимовны, это количество кредитов, выданных населению. По данным на 1 июля 2011 года, доля Сбербанка на рынке кредитования физических лиц в Кузбассе составила 36,6 процента. 

«Пластик» для инкассации

Явный положительный тренд в сфере банковских услуг топ-менеджер Кемеровского филиала Сбербанка России связывает, во-первых, с активным развитием экономических процессов в регионе. Во-вторых, с тем, что Сбербанк в настоящее время предлагает своим клиентам не только новые комплексные продукты, а также очень привлекательные, а значит, конкурентоспособные условия по вкладам и кредитам.

«Сегодня мы стремимся сделать нашим клиентам действительно инновационные предложения, - рассказывает Анжелика Рогожкина. – Даже порой, казалось бы, в мелочах. Хотя, разумеется, в нашем деле мелочей не бывает».

К таким «мелочам», которые значительно облегчают взаимодействие между клиентами и Сбербанком, относится, например, недавнее внедрение специальных одноразовых многослойных пластиковых пакетов, которые предназначены для инкассирования денежных средств. Уникальность пакетов состоит в том, что благодаря им, во-первых, отпадает необходимость в использовании пломб, обычных для традиционных инкассаторских сумок. А значит, экономятся средства клиентов на покупку пломбиров и пломбировочных материалов.

Во-вторых, любой несанкционированный доступ в пакет обречен на неудачу – в таком случае высвечивается информационная надпись о попытке вскрытия.В настоящее время оценить удобство новых пакетов для инкассации уже успели крупные кемеровские торговые сети.

Корпоративный сектор – это сегмент особого внимания банкиров. В том числе к субъектам малого и среднего бизнеса (МСБ). 
К числу мероприятий, способствующих развитию МСБ, можно отнести запуск кредитной фабрики, которая значительно упростила и, что особенно важно, сократила сроки рассмотрения заявок на предоставление кредитов.

Еще одним инновационным продуктом, который предлагает корпоративным клиентам Сбербанк, можно считать единый договор банковского обслуживания. Эта система взаимодействия с клиентами была запущена 1 июля 2011 года. Единый договор позволяет свести к минимуму количество документов, необходимых для получения различных банковских услуг. В настоящее время таких услуг шесть. Однако уже до конца текущего года, как сообщила Анжелика Рогожкина, их количество планируется довести до тринадцати.

Что касается кредитования представителей крупного бизнеса, то для повышения качества больших, порой многомиллиардных кредитов, Кемеровский филиал, имея большой авторитет на банковском рынке, привлекал финансовые средства иностранных банков. Это позволило в том числе добиться снижения процентных ставок, сделать кредиты более привлекательными.

Выгодные кредиты

Разумеется, сегмент физлиц в Сбербанке тоже не остается без внимания. В этой связи стоит упомянуть и продвижение вкладных продуктов, предлагающих широкий выбор, как говорится, на любой вкус и кошелек. А потому неудивительно, что общая доля банка в рынке кузбасских вкладов превышает 54 процента. По данным на 1 июля остаток на вкладах населения Кузбасса составляет 69 миллиардов рублей, таким образом, с начала года привлечено 16 млрд.

Как сообщила на минувшей неделе Анжелика Рогожкина, к осени ожидается повышение процентных ставок по вкладам физлиц. Что, безусловно, сделает эти продукты еще более привлекательными.

Отдельно стоит отметить и политику в кредитовании населения. На сегодняшний день Сбербанк предлагает, пожалуй, самые привлекательные условия кредитования. Например, кредит на приобретение автомобиля «начинается» с 10,9 процента годовых. А если учесть, что существует программа госсубсидирования, то в настоящее время реальная процентная ставка по автокредитам может составить 5,4 (!) процента годовых и даже ниже в случае покупки автомобиля у автосалонов – партнёров банка. При этом отсутствие каких-либо комиссий делает покупку автомобиля с помощью Сбербанка максимально доступной.

Отдельно стоит упомянуть специальные кредитные продукты, например, в жилищном кредитовании. Так, предложение «8/8/8» позволяет взять ипотеку под 8 процентов годовых. Изначально предполагалось, что по схеме «8/8/8» заемщики смогут оформить кредит только до конца июня. Однако он стал настолько популярным, что в Сбербанке было принято решение о продлении его действия до конца сентября.

http://mkkuzbass.ru/2011/07/20/bankovskie-innovacii.html
Большие программы для малого.
 

Универсальность и индивидуальный подход. Пожалуй, так можно охарактеризовать сегодняшний подход банков к работе с малым и средним бизнесом. Назвав после кризиса малое предпринимательство одной из приоритетных сфер, финансовые институты в текущем году, действительно, заметно развернулись в его сторону. Как показал обзор действующих программ кредитования,  формально у малого бизнеса нет оснований для претензий. Подтверждение тому — объёмы кредитования, растущие даже летом, в период традиционного спада деловой активности.

Программный клиент

Наверное, самым ожидаемым событием на рынке в этом году был запуск в мае Сбербанком РФ специального проекта кредитования малого и среднего предпринимательства (МСП). По крайней мере до сих пор крупные банки, работающие с малым бизнесом на постоянной основе, не объявляли столь масштабной программы кредитования для мелких предприятий. В обиходе проект «Простые кредитные продукты» в составе стратегической программы «Кредитные продукты и технологии для малого бизнеса» даже был назван «кредитной фабрикой». По словам Жанны Борисовой, начальника отдела кредитования малого и среднего бизнеса кемеровского отделения Сбербанка РФ, особенность данного проекта — в расширении возможностей выбора условий для клиентов СМП, в том числе графика погашения кредита равными долями либо аннуитетными платежами, возможность получения кредитных ресурсов как на расчётный счёт, так и по вкладу. Кроме этого значительно сокращён перечень документов, необходимых для рассмотрения заявки. Данный продукт рассчитан для микропредприятий c годовой выручкой не превышающей 60 млн рублей. Банк пока не называет точный объём выданных по этому проекту кредитов. Но «привлекательные условия получения кредита оказались  интересны и востребованы у клиентов», — отметила Жанна Борисова, подчеркнув, что помимо этого проекта банк совершенствовал и действующую линейку кредитных продуктов, рассчитанную на малый и средний бизнес, для любых целей финансирования (как краткосрочные, так и долгосрочные). Например, «Бизнес-Оборот» предоставляются на пополнение оборотных средств для производства, торговли или предоставления услуг, в т.ч. погашение текущей задолженности по уплате налогов, сборов, и пошлин и иных обязательных платежей в бюджеты и государственные внебюджетные фонды всех уровней, выплата заработной платы работникам и др., «Бизнес-Инвест»  — на приобретение внеоборотных активов (оборудование, транспортные средства, недвижимость и пр.), которые будут использоваться в хозяйственной деятельности, модернизацию, ремонт, погашение текущей задолженности по кредитам других банков, предоставленных на аналогичные цели. В этом году, отмечает Жанна Борисова, изменился подход при оформлении залогового обеспечения: допускается предоставление частично необеспеченных кредитов в рублях. В рамках продуктов «Бизнес-авто», «ГАЗ», «Бизнес-актив», «Бизнес-недвижимость» приобретаемое имущество выступает в качестве обеспечения по кредиту, используется ипотека. Изменился и подход при страховании: в части страхования автотранспорта и недвижимости (ранее страховка была обязательной). 

Сейчас, как считают в банке, программы Сбербанка рассчитаны практически на любые потребности самого широкого спектра субъектов МСП.

Впрочем, другие крупные банки нисколько не отстают, выбирая при этом свою тактику «завоевания» МСП. Как рассказал   управляющий РОО «Кузбасский» Сибирского филиала банка «ВТБ24» Аркадий Чурин, банк сегодня старается улучшать свои действующие продукты, уходит от стандартных условий и предлагает весь спектр банковских услуг: «Сегодня нашим клиентам из сферы малого и среднего бизнеса предлагается не только кредитование, но и другие продукты — расчётные, комиссионные, гарантийные, страховые. При расчётно-кассовом обслуживании мы уходим от стандартных тарифов и переходим на пакетные продажи. Кроме того активно переводим наших клиентов на систему «Банк-Клиент». В линейке корпоративных кредитов планируем внедрить новую модель кредитования МСП, призванную сократить сроки принятия кредитных решений, а также шире использовать программы краткосрочного кредитования с обеспечением товаров в обороте и бланковой части». 

  ВТБ24, в частности, пытается решить одну из основных проблем для МСБ при рассмотрении кредитных заявок — залоговую: в банке существует специальный продукт, предназначенный для заёмщиков, которые не могут предоставить обязательный залог. Потенциальный заёмщик на кредит по данной программе рассматривается не только как физическое лицо, банк оценивает и состояние его бизнеса (анализируется управленческая отчетность предпринимателя). Кредит выдается на срок до 5 лет, без залога и поручительства, размер кредита — от 100 тыс. до 2 млн рублей. Ставки — от 22%, возможно гибкое подтверждение дохода. 

Как отмечает Аркадий Чурин, в целом отношение к обеспечению кредита меняется в сторону облегчения. Банк регулярно инициирует промоакции по льготным кредитам бизнесу в части ставок и администрирования. Так, с февраля текущего года проводилась акция «Просто как 2х2!». Предприниматели до 30 июня 2011 года могли взять кредит на срок от 1 до 5 лет по ставкам от 9,9%. В залог принималось любое имущество, в том числе до 100% товаров в обороте. А с 1 июля малому бизнесу предлагаются банковские гарантии как системный продукт. Если ранее банк предоставлял такие гарантии только в индивидуальном порядке и в незначительном объёме, то теперь предлагается весь спектр банковских гарантий: тендерные, гарантия по государственным и муниципальным контрактам, гарантия возврата аванса, гарантия исполнения контракта, гарантия платежа, уплаты таможенных платежей и др. Гарантии предоставляются под залог имущества, под денежное обеспечение и без обеспечения. Срок — до 5 лет, залог — до 100% товаров в обороте, комиссия — от 1 до 4%. Также с 1 июля запущена программа лояльности для текущих клиентов банка с положительной кредитной историей в ВТБ24 от 6 месяцев. Клиенты по этой программе могут получить сниженную ставку по кредиту, а также снижение требований к залогу. Например, банк готов финансировать клиентов под 100% товаров в обороте, также увеличен срок траншей по безналоговым овердрафтам до 60 дней. Без требования по обнулению открываем лимит сразу на 12 месяцев авансом по информации об оборотах по расчётным счетам в других банках.

Привлечь внимание различных представителей МСП стараются и в Промсвязьбанке. По словам Марии Ращуковой, начальника управления малого и среднего бизнеса Кемеровского филиала ОАО «Промсвязьбанк», банк «постоянно совершенствует продукты для малого и среднего бизнеса и старается создать уникальные конкурентные предложения на рынке. Сейчас в банке действует девять кредитных продуктов для МСП («Кредит-Первый (беззалоговый)», «Кредит-Первый (залоговый)», «Кредит-Бизнес», «Кредит-Инвест», «Кредит-Недвижимость», «Кредит за счёт РосБР», «Кредит-Овердрафт», «Кредит-Транспорт», «Кредит на Кредит». Продукты разнообразны по суммам — от 300 тыс. до 120 млн рублей, срокам  — до 10 лет, видам обеспечения — частично и полностью необеспеченные кредиты, кредиты под поручительство Фонда поддержки предпринимательства Кемеровской области, под залог товаров в обороте, транспорт, оборудование, коммерческую и жилую недвижимость, земельные участки. 

Кредиты предоставляются на различные цели развития бизнеса  — пополнение оборотных средств, приобретение и ремонт недвижимости, закуп и модернизация оборудования. Кроме того, банк имеет возможность финансировать личные потребности собственников бизнеса, а также выдаёт кредиты на погашение ссудной задолженности в других банках.

При этом, подчёркивает Мария Ращукова, в 2011 году условия кредитования стали более интересными для клиентов, одновременно требования к заёмщикам смягчились. В частности, в конце прошлого года Промсвязьбанк упростил порядок рассмотрения заявок на кредит для повторных клиентов  — заёмщик предоставляет сокращённый пакет документов и минимальный объём финансовых данных. Одновременно был упрощён порядок мониторинга финансового состояния клиентов. Были пересмотрены требования к залоговому обеспечению: по долгосрочным кредитам теперь требуется предоставить меньшую долю недвижимого имущества, чем в прошлом году. 

Основное изменение условий кредитования в Промсвязьбанке в текущем году — это увеличение максимальной суммы кредита для малого и среднего бизнеса до 120 млн рублей, а срока кредитования  — до 10 лет. Это новшество было своеобразным ответом на рост спроса со стороны бизнеса на инвестиционные кредиты, поясняет Мария Ращукова,

А одна из последних новинок в кредитовании — плавающие процентные ставки, основанные на индексе Mosprime3M, по кредитам свыше 24 месяцев. Преимуществом данного предложения является заметное удешевление кредита по сравнению с фиксированными ставками. При этом банк «страхует» заемщика от вероятного резкого роста индекса Mosprime3M путём предоставления возможности перехода с плавающей ставки на фиксированную, а также возможности ограничения максимальной процентной ставки в кредитном договоре. Продукт «Кредит на кредит», который выдается на погашение кредитов клиентов в сторонних банках — тоже новое предложение банка. В качестве обеспечения по нему принимается последующий залог активов по первоначальному кредитному договору. Причём при залоге недвижимости допускается период необеспеченности кредита сроком до 45 дней.

Как и ВТБ24, Промсвязьбанк часто проводит различные акции, направленные на привлечение новых и удержание действующих клиентов. В этом году особый интерес у бизнеса вызвали «Весенние скидки на длинные сроки», когда по кредитам сроком свыше 24 месяцев процентные ставки снижались на 1-2% от базовых тарифов. До 1 сентября 2011 году действует акция «Комиссия в подарок», в соответствие с которой при совокупном лимите кредитования свыше 6 млн рублей и проведении части оборотов по расчётным счетам в Промсвязьбанке кредиты выдаются без единовременной комиссии. 

О полном спектре услуг для своих клиентов говорит и директор Кемеровского филиала ОАО «Банк Москвы» Валентина Скирневская: «Для кредитования малого и среднего бизнеса в Банке Москвы на сегодняшний день предоставлено кредитование расчётного счёта при недостаточности собственных средств на покрытие кассовых разрывов (овердрафт), кредиты с единовременной выдачей денежных средств, кредитные линии (возобновляемые и невозобновляемые), банковские гарантии в пользу третьих лиц, аккредитивы. Банк Москвы сегодня предлагает шесть разных программ кредитования для поддержки индивидуального предпринимательства и предприятий малого бизнеса. Думаю, что потенциальных заёмщиков, прежде всего, привлекает возможность кредитования на определенные суммы без предоставления имущества в залог на срок до 5 лет и, конечно, конкурентные ставки. Мы отмечаем, что у клиентов пользуется популярностью кредитная программа «Экспресс-овердрафт» без имущественного залога. Не меньший спрос наблюдаем и на «Экспресс-кредит индивидуальному предпринимателю». 
В то же время по кредитам под имущественное обеспечение, применяется гибкая залоговая политика, индивидуальный подход. Получить кредит по ним можно в кратчайшие сроки при наличии действующего бизнеса. Могу сказать, что также бизнесменов интересует и «Кредит на развитие индивидуального предпринимательства». Он предполагает заём небольших сумм и также не требует оформления имущественного обеспечения в обязательном порядке». Как и другие банки в этом году Банк Москвы неоднократно уменьшал процентные ставки по кредитам для малого бизнеса, по ряду программ был увеличен размер кредита, который можно получить без залога, был либерализован ряд требований к уровню платёжеспособности и кредитоспособности заёмщиков. 

 Об изменении условий работы с клиентами в сфере МСП объявил и МДМ Банк. По словам Александра Платонова, начальник управления малого и среднего бизнеса МДМ Банка, вместо ряда узкоспециализированных кредитных продуктов банк ввел универсальную кредитную программу, которая позволяет удовлетворять различные потребности предпринимателей в финансировании. В рамках этой универсальной программы кредитования клиенту могут быть предоставлены кредиты, кредитные линии (возобновляемые и невозобновляемые), лизинг, гарантии и аккредитивы различного типа. Финансирование может предоставляться как на цели бизнеса (в том числе рефинансирование задолженности перед другими банками), так и на личные нужды бизнесменов. Кредитные средства предоставляются на сроки до 10 лет. В рамках программы предусмотрены гибкие условия по залоговому обеспечению, предусматриваются частично обеспеченные кредиты и кредиты без залогового обеспечения. Новая система, отмечает Александр Платонов, является отражением клиентоориентированной модели развития банка и направлена на индивидуальный подход к каждому клиенту. 

Но кроме универсальной кредитной программы предпринимателям доступны также специализированные кредитные продукты, позволяющие быстро удовлетворить специфические потребности клиентов: овердрафт, кредит под залог доходной недвижимости, МДМ-Экспресс. А также специальные условия: кредитование за счёт средств Российского банка развития и продажа залогового имущества. Кроме того, в июне банк пересмотрел тарифную политику для клиентов малого бизнеса, снизив процентные ставки по кредитам в среднем на 2-4%. 

Кто поможет?

Столь богатое предложение для МСП, казалось бы, «не оставляет шанса» самим предпринимателям не получить желаемых кредитных ресурсов. Однако, как рассказал   кемеровский предприниматель, решивший недавно запустить производство стройматериалов, модульный завод он решил купить не на кредитные ресурсы: «Мы довольны банковским обслуживанием — у нас есть зарплатные проекты, овердрафты в двух банках. Однако, оценив все предлагаемые условия, мы решили поднапрячься и обойтись своими средствами. Слишком ещё большое требуется залоговое обеспечение». Новокузнецкий предприниматель, который в этом году запускает установку по переработке отходов между банком и схемой господдержки выбрал второе: «Наш проект имеет довольно долгий срок окупаемости. Платить довольно высокие процентные ставки по банковскому кредиту нам не по силам. А вот кредит от госфонда поддержки предпринимательства под 5% годовых — это то, что идеально нам подошло».

Хорошей альтернативой банковскому кредитованию сегодня считается и лизинг. Тем более, что за последнее время на рынке появились действительно заманчивые предложения. Как свидетельствует заместитель генерального директора по финансам и экономике лизинговой компании «Проминвест» Владимир Поликаров, после «резкого схлопывания рынка лизинга в период кризиса» в Кузбассе наблюдается повышение активности федеральных компаний (де-факто государственных) таких как «ВЭБ-лизинг», «ВТБ-лизинг», «Сбербанк-лизинг». Поэтому предложение расширяется, и ставки, вслед за снижением стоимости банковского финансирования, также падают. 
Выбирая лизинг среди других возможных схем кредитования, предприниматели, отмечает Владимир Поликаров, руководствуются «более длинным сроком договора, удобством платежей, налоговой оптимизацией». Он также полагает, что сегодня в лизинг приобретаются в основном активы, имеющие более короткий срок окупаемости: «В долгую люди инвестировать опасаются».

 Наиболее активно на рынке именно МСП, по наблюдениям экспертов, подразделение ОАО «ВЭБ-лизинг» в Кемерово, которое продвигает спецпрограмму «Лизинг-Ноль» с нулевым удорожанием. По словам директора подразделения Алексея Юшина, продукт, предполагающий покупку легкового автомобиля (как для представительских, так и непосредственно для бизнес-целей), ориентирован именно на малый бизнес. В течение трёх лет компании могут рассчитываться за автомобиль фактически «по цене автосалона». 
Сегодня этот продукт — самый востребованный среди клиентов компании. Действуют здесь и стандартные условия лизинга на приобретение грузовых автомобилей.

А вот «Сбербанк-лизинг», как пояснила   руководитель Кемеровского представительства этой лизинговой компании Елена Чижова, только готовится к работе с малым предпринимательством. В стадии рассмотрения у представительства сейчас три заявки на поставку спецтехники для малых компаний. Представительство начало работу только весной, и, как рассчитывает Елена Чижова, МСП со временем будет представлено в портфеле компании, поскольку «лизинговый продукт часто более выгоден по сравнению с кредитом из-за отсутствий требований по залогу, возможностью оптимизировать налогооблагаемую базу, а нередко и процентными ставками».

Несмотря на такие преимущества, как полагают банкиры, кредитное банковское предложение конкурентоспособно. Особенно если при кредитовании МСП используются инструменты господдержки. По словам Марины Ращуковой, Промсвязьбанк активно участвует в государственных программах поддержки малого и среднего бизнеса: «Один из наиболее эффективных инструментов такой поддержки — это предоставление поручительства Фонда поддержки предпринимательства по кредитам при недостаточности залога у предпринимателя. Кемеровский филиал Промсвязьбанка уже более двух лет сотрудничает с Государственным Фондом Поддержки предпринимательства Кемеровской области и за это время сотрудничество доказало свою эффективность. Такое поручительство мы считаем одним из самых ликвидных видов залога, по аналогии с коммерческой недвижимостью. С мая 2009 года под поручительство Фонда мы выдали уже 88 кредитов на общую сумму около 320 млн. рублей» (всего с начала действия такой программы в Кузбассе в 2009 году до настоящего времени Фонд выдал 394 поручительства на сумму 515 млн рублей, что позволило привлечь более 1 млрд рублей кредитных ресурсов).

По такой же схеме работает и Сбербанк РФ. По данным Жанны Борисовой, в этом году объём кредитов, выданных под поручительство Фонда, вырос более чем в 4 раза в сравнении с прошлым годом. 

Валентина Скирневская, выделяя, в первую очередь, программы предоставления региональными структурами поддержки МСП поручительств, которые дают возможность получения банковского кредита (банковской гарантии) при отсутствии в достаточном объёме собственного обеспечения, говорит и о других мерах поддержки бизнеса, которые «работают» именно при кредитовании. По её мнению «не менее значима государственная поддержка по субсидированию субъектов МСП в целях возмещения затрат на уплату процентов по кредитам, привлечённым субъектами малого и среднего предпринимательства в российских кредитных организациях». Соглашается с ней и Жанна Борисова из Сбербанка. Но помимо этого «существенной помощью начинающим предпринимателям в приобретении навыков бизнес-планирования, опыта работы», по её мнению, являются гранты, микрофинансирование: «Происходит становление бизнеса, предприниматели зарабатывают кредитную историю и становятся более привлекательными для банковского кредитования».

В целом же совершенствование собственных программ и продвижение схем господдержки, считают банкиры, и обеспечивает сегодня повышение доли МСП в банковских портфелях. Даже сейчас, летом  спрос на их услуги у предпринимателей только растёт. К примеру в Промсвязьбанке в июне сумма выданных кредитов была сопоставима с объёмом самого «ударного» за последнее время декабря 2010 года. В ВТБ24 фиксируют возрастающий спрос на кредитные продукты. Лишь незначительный сезонный спад в отдельных секторах МСП фиксируют другие банки. Поэтому, как полагают банкиры, в работе с малым бизнесом «движутся они в правильном направлении».

http://www.avant-partner.ru/partner/2992.html

ДРУГИЕ НОВОСТИ

 Объёмы лесозаготовки в Кузбассе в 2011-2012 гг. могут вырасти на 10%.

В 2011-2012 годах ежегодный прирост объёмов лесозаготовки в Кемеровской области ожидается порядка 10%. Об этом сообщил   на выездном совещании начальник управления лесного хозяйства департамента лесного комплекса Кемеровской области Владимир Самсонов. По его словам, в 2010 году в Кузбассе заготовили более 900 тыс. куб. метров древесины, что на 10% больше, чем в 2009 году, и в два раза больше, чем в 2006. 

Напомним, что 2008 году объемы заготовки древесины впервые за последние 15 лет преодолели миллионный рубеж.

Начальник департамента лесного комплекса Кемеровской области Владимир Рыкалов заявил, что на сегодняшний день заготовка древесины ведётся на основании долгосрочной аренды, либо, в основном для нужд населения, краткосрочного лесопользования по договорам купли-продажи. Сегодня в аренде находится 7% от общей площади лесов в регионе. При этом согласно стратегии действующего лесного кодекса, всё ведение лесного хозяйства постепенно должно перейти от государства к арендаторам, на которых возлагается бремя по восстановлению лесов.

Половина древесины в Кузбассе заготавливается сегодня арендаторами, столько же – прочими заготовителями. При этом объёмы лесозаготовки арендаторами растут. Если в 2009 году ими было заготовлено 95,3 тыс. куб. метров древесины, в 2010 году – 379,4 тыс. куб. метров, то на 2011 год заключено договоров уже на 744, тыс. куб. метров.

Например, в текущем году в два раза, в сравнении с прошлым годом, увеличил объёмы лесозаготовки индивидуальный предприниматель Андрей Ефремов (Промышленновский район). На сегодняшний день его предприятие заготавливает более 12 тыс. куб. метров древесины в год. «Самое сложное в нашем бизнесе – это восстановление лесов, – говорит он. – Мы занимаемся этим вопросом только второй год и стараемся минимизировать свои затраты, поэтому вносим некие новшества, экспериментируем».

По словам Олега Самсонова на 1 гектар создания лесных культур лесопользователи тратят порядка 30 тыс. рублей. В затратах на лесовосстановление в настоящее время, из-за отсутствия собственного посадочного материала у лесозаготовителей, стоимость его покупки в других регионах составляет более 50%. В связи с чем областным департаментом лесного комплекса еще в 2009 году было принято решение выращивать свой посадочный материал в объеме 6-7 млн сеянцев ежегодно. На базе АУ КО «Комитет лесного хозяйства» возродили два базовых питомника – Промышленновский и Анжерский. Первый урожай саженцев планируется получить уже в 2012 году.

http://www.avant-partner.ru/news/4234.html
Внешнеторговый оборот Кемеровской области в I полугодии не изменился.

  Внешнеторговый оборот Кемеровской области в январе-июне 2011 года вырос на 1% по сравнению с аналогичным периодом прошлого года, составив $5,507 млрд (доля Кузбасса во внешнеторговом обороте СФО - 30,3%). Экспорт составил $5 млрд 276,2 млн (рост по сравнению с аналогичным периодом 2010 года на 0,3%), импорт - $230,9 млн (рост на 20,3%).

Положительное сальдо торгового баланса составило $5 млрд 045,3 млн.

http://www.interfax-russia.ru/Siberia/news.asp?id=247453&sec=1679
Кемеровская таможня за первое полугодие 2011г перечислила в госбюджет более 2 млрд рублей.

       В настоящее время доля таможенных поступлений в государственную казну составляет порядка 52 процентов. Так, за 6 месяцев 2011 года российскими таможенниками перечислено в федеральный бюджет 2 триллиона 609 миллиардов рублей. 

Свой вклад в общую копилку делают и кузбасские таможенники. В 1-ом полугодии 2011 года Кемеровская таможня перечислила в федеральный бюджет 2 млрд. 120 млн. рублей, выполнив плановое задание на 104,6 процента. Наибольший вклад в пополнение федерального бюджета внесли Новокузнецкий (937,5 млн. рублей), Кузбасский (387,7 млн. рублей) и Ленинск-Кузнецкий (313,7 млн. рублей) таможенные посты. Каждый таможенник Кузбасса пополнил государственную казну на 5,3 млн. рублей.

Кемеровская таможня занимает одно из лидирующих мест по внешнеторговому обороту, который составил 30,3% стоимостного объема экспортно-импортных операций по Сибирскому федеральному округу. В структуре товарооборота доля экспорта за 6 месяцев 2011 года составила 95,8% или 5 млрд. 276,2 млн. долларов, а импорта - 4,2% или 230,9 млн. долларов. За аналогичный период прошлого года это соотношение составляло 96,5% и 3,5% соответственно. Для внешней торговли Кузбасса характерно значительное превышение объема экспортных операций над импортными – в 22,9 раза. Положительное сальдо торгового баланса составило 5 млрд. 045,3 млн. долларов. 

В товарной структуре экспорта за отчетный период преобладающими группами остаются минеральные продукты – 70,6%, металлы и изделия из них – 23,5%, продукция химической промышленности – 5,7%. Что касается импорта, то в 1 полугодии 2011 года преобладающими товарами являлись машины, оборудование и транспортные средства – 60,1%, продукция химической промышленности – 19,3%, минеральные продукты – 6,7% и металлы и изделия из них - 5,0%.

В 1 полугодии 2011 года Кузбасс поддерживал внешнеэкономические связи с 81 страной мира. Среди них - Тайвань (Китай), Турция, Соединенное Королевство, Япония, Китай, Республика Корея, Украина, Нидерланды, Польша, Германия. Товарооборот со странами дальнего зарубежья составил 5 млрд. 128,5 млн. долларов (93,1% от общего товарооборота) и, по сравнению с январем – июнем 2010 года, увеличился на 203,6 млн. долларов. Темп роста товарооборота со странами дальнего зарубежья составил 104,1%, причем экспортные поставки увеличились на 4,0%, импортные - на 8,4%. 

Крупнейшими участниками внешнеэкономической деятельности Кузбасса являются предприятия металлургической, угледобывающей и химической промышленности Кузбасса, как по экспорту собственной продукции, так и по ввозу сырья и промышленного оборудования для своего производства. Среди них - ОАО «ЗСМК», ОАО «УК «Кузбассразрезуголь», ОАО «СУЭК», ОАО «Шахта Заречная», КОАО «Азот», ОАО «Южный Кузбасс», ОАО «Русал Новокузнецк», ОАО «Кузбасская топливная компания», ЗАО «Черниговец», ОАО «Кузнецкие ферросплавы».

http://www.delkuz.ru/content/view/14045/1/
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