[image: image1.png]




  ПРОМЫШЛЕННОСТЬ КУЗБАССА

обзор новостей за  сентябрь  2010 ГОДА
 Инфляция в Кемеровской области в сентябре составила 0,4%, с начала года - 5%.

  Потребительские цены в Кемеровской области в сентябре выросли на 0,4%, с начала 2010 года - на 5%, говорится в сообщении Кемеровостата.

Продовольственные товары за месяц подорожали на 0,4% (с начала года - на 6,7%), непродовольственные товары - на 0,5% (на 3%).

Стоимость платных услуг населению в сентябре выросла на 0,1% (на 5,6%).

http://www.interfax-russia.ru/Siberia/news.asp?id=178335&sec=1679

Кузбасское отделение ЗСЖД за январь-август 2010г. отправило потребителям 142,2 млн тонн грузов.
Коллектив Кузбасского отделения Западно-Сибирской железной дороги за январь-август 2010 года отправил потребителям 142,2 миллиона тонн грузов. Это на 3,3% больше, чем было оправлено за 8 месяцев прошлого года. 

На 2,7% по сравнению с аналогичным периодом прошлого года увеличилось отправление каменного угля. Его отправлено потребителям 121,2 млн тонн. Каждые сутки погрузка угля в среднем составляла 7,3 тыс. вагонов.

Увеличилось также отправление других грузов. Так, черных металлов отправлено больше прошлогоднего на 16,2%, кокса – на 21,5 %, удобрений – 2,4 %, цемента – 12,2%, лесных грузов – 7,8%. 

На 4,5% увеличился по сравнению с прошлым годом грузооборот.

http://www.delkuz.ru/content/view/12252/1/

УГОЛЬНАЯ ПРОМЫШЛЕННОСТЬ

 С начала года Кузбасс отправил на экспорт 52,8 млн т угля.

За восемь месяцев 2010 года горняки Кузбасса добыли 121,3 миллиона тонн угля, что на 5,5% больше аналогичного периода прошлого года.  В том числе коксующихся марок угля добыто 33,4 млн тонн, энергетических марок - 87,9 млн тонн. С начала года отгружено 121,2 млн тонн угля, в том числе на экспорт - 52,8 млн тонн.

  В том числе за август угольщики добыли 15,4 млн тонн угля, что на 1,3% больше июля 2010 и меньше на 1,3% августа 2009 года. Коксующихся марок добыто 3,9 млн тонн, что на 0,1 млн тонн больше добычи в июле текущего года и на 1 млн тонн (или 20,4%) ниже показателя августа 2009 года. За август отгружено 14,8 млн тонн угля, в том числе на экспорт - 6,4 млн тонн.

Остатки угля на складах составили 9,8 млн тонн.

С приростом к восьми месяцам 2009 года сработали ОАО УК «Южный Кузбасс» (+ 3,175 млн тонн), ОАО УК «Кузбассразрезуголь» (+ 1,649 млн тонн), ОАО «СДС-Уголь» (+ 1,143 млн тонн), ОАО «Белон» (+ 904 тыс. тонн), ООО Холдинг «Сибуглемет» (+ 795 тыс. тонн), ЗАО «Стройсервис» (+ 667 тыс. тонн).

Наибольшее снижение объемов добычи к восьми месяцам 2009 года допустили ЗАО УК «Южкузбассуголь» (- 1,614 млн тонн), ОАО «СУЭК-Кузбасс» (- 1,758 млн тонн), ООО УК "Промуглесбыт" (- 543 тыс. тонн), ООО «Русский уголь-Кузбасс» (- 201 тыс. тонн).

http://www.delkuz.ru/content/view/12253/1/

ОАО "СУЭК"
"СУЭК-Кузбасс" начал реорганизацию в форме присоединения трех АО.

 Акционеры ОАО "СУЭК-Кузбасс" на внеочередном собрании, прошедшем в форме заочного голосования, одобрили реорганизацию в форме присоединения к обществу дочерних ОАО "Шахта "Комсомолец", ЗАО "Кузбасспромхолдинг" и ОАО Корпорация "Кузбассинвестуголь". 

Как говорится в материалах АО "СУЭК-Кузбасс", также принято решение об увеличении уставного капитала компании путем размещения обыкновенных акций дополнительного выпуска в количестве 218 млн 672,33 тыс. штук номинальной стоимостью 1 рубль.

В рамках реорганизации в акции допэмиссии будут конвертированы в ценные бумаги присоединяемых обществ. Уставный капитал АО "СУЭК-Кузбасс", согласно отчету за 2009 год, составляет 3 млрд 758 млн 577,194 тыс. рублей, он разделен на обыкновенные акции номиналом 1 рубль.

В компании   сообщили, что целью реорганизации является оптимизация управления. Как ожидается, реорганизация будет завершена к концу этого года.

Шахта "Комсомолец" добывает уголь марки Г, единственным покупателем продукции на внутреннем рынке является ОАО "СУЭК". Объем добычи в январе-августе 2010 года по сравнению с прошлым годом сократился на 456,2 тыс. тонн - до 786,7 тыс. тонн. Согласно отчету компании, чистый убыток за январь-июнь текущего года составил 215,861 млн рублей (за 6 месяцев 2009 года - 111,988 млн рублей), выручка - 701,414 млн рублей (446,453 млн рублей). "Следует отметить, что эмитент является убыточным обществом, что обусловлено снижением добычи угля и увеличением затрат по выпуску продукции", - говорится в отчете. 

По состоянию на 21 мая 2010 года 74,4943% акций шахты владел "Кузбасспромхолдинг", 24,9382% - "СУЭК-Кузбасс".

АО "Кузбасская финансово-инвестиционная угольная Корпорация "Кузбассинвестуголь", согласно его отчетным материалам, за 2009 год получил 211,435 млн рублей чистого убытка, выручка составила 65,897 млн рублей. При этом основным источником выручки является предоставление имущества в аренду, отмечается в отчете. Также в материалах говорится, что в 2010 году обществом будет продолжено строительство парков на железнодорожной станции "Терентьевская", ввод в эксплуатацию которых позволит значительно увеличить объемы вывоза угля с предприятий, входящих в зону стратегических интересов ОАО "СУЭК". Отмечается, что с 2005 года общество осуществляло работы по капитальному строительству за счет займов, полученных от АО "СУЭК", в 2009 году сумма займа составила 46,41 млн рублей.

Уставный капитал корпорации составляет 245 тыс. рублей, номинал акции - 10 рублей. 

ЗАО "Кузбасспромхолдинг" было создано в рамках реорганизации СУЭКа в апреле 2008 года и стало собственником долей ряда компаний в Кемеровской области, не вошедших в АО "СУЭК-Кузбасс", - 74,5% акций ОАО "Шахта "Комсомолец", 76,9% акций ОАО "Шахта Колмогоровская" и 84,4% акций ОАО "Шахта Егозовская" (последние два не ведут добычу). По данным источника в "СУЭК-Кузбассе", к концу 2008 года акции двух остановленных шахт были проданы "другим лицам". Он не уточнил, какие активы, кроме "Комсомольца", входят в настоящее время в "Кузбасспромхолдинг", который на 100% принадлежит "СУЭК-Кузбассу".

АО "СУЭК-Кузбасс" создано в рамках реструктуризации и консолидации региональных угольных "дочек" СУЭК, оно объединяет предприятия: "Шахта Талдинская - Западная 1", "Шахта Талдинская - Западная 2", "Шахта Котинская", "Шахта N7", "Шахта им. Кирова", "Шахта им. 7 Ноября", "Шахта Красноярская", "Шахта Полысаевская", ОАО "Шахта "Комсомолец", "Разрез Майский", "Разрез Заречный", "Разрез Камышанский", "Технологическая связь", "Энергоуправление", "Погрузочно-транспортное управление (ПТУ) Восточный Кузбасс", "Ленинск-Кузнецкое ПТУ", "Управление по дегазации и утилизации метана".

http://www.delkuz.ru/content/view/12364/1/

В СУЭК создан Центр инновационных и новых технологий.

           В ОАО «Сибирская угольная энергетическая компания» (ОАО «СУЭК») начал работу Центр инновационных и новых технологий (ООО «ЦНИТ СУЭК»).  Центр будет заниматься разработкой новых и совершенствованием существующих технологий в области добычи и переработки угля, расширением возможностей его применения. Новые технологии будут разрабатываться и совершенствоваться также в энергетике. В перспективе сфера разрабатываемых проектов может расширяться за счет исследований в смежных отраслях. 

На первом этапе Центр сконцентрируется на разработке новой линейки продуктов из угля с более высокой добавленной стоимостью, получаемых в результате высокотехнологичного передела как угля, так и переработки золошлаковых отходов, образующихся в результате сжигания угля на тепловых станциях. В частности, речь идет о потенциале улучшения качества бурого угля. По его запасам СУЭК занимает третье место в мире, однако сфера его использования в настоящий момент ограничена из-за невозможности длительного хранения и транспортировки на дальние расстояния.

«Благодаря богатому химическому составу угля (особенно бурого) возможности создания новых продуктов в результате его переработки практически не ограничены: от сложных химических продуктов до извлечения ценных металлов, - говорит заместитель генерального директора ОАО «СУЭК», директор по стратегии и корпоративному развитию, Председатель Совета директоров ООО «ЦНИТ СУЭК» Анна Белова. - Например, бурый уголь Канско-Ачинских месторождений СУЭК имеет наиболее оптимальные  характеристики для эффективного производства жидких топлив (минимальное содержание золы и серы наряду с высоким содержанием летучих компонентов и высокой реакционной способностью). Все эти факторы вместе с хорошей технологической базой являются благоприятной предпосылкой для  формирования нового, более высокого технологического бизнеса.  Поэтому на данном этапе перед СУЭК стоит задача  создать новые, эффективно работающие производства на имеющейся сырьевой базе, которые позволят компании получать дополнительные доходы наряду с основным бизнесом  по добыче угля и производству электроэнергии».

Разработкой идей и технологических решений для новых проектов займутся как сотрудники ЦНИТ СУЭК, так и приглашенные ученые из профильных ВУЗов и научно-исследовательских организаций. ЦНИТ будет также проводить анализ и экспертную оценку рационализаторских предложений и других инициатив сотрудников СУЭК и дочерних компаний в части улучшения производственных и технологических процессов.

http://www.delkuz.ru/content/view/12388/1/

"Южный Кузбасс"

Акционеры "Южного Кузбасса" 20 октября рассмотрят передачу управления "Мечел-Майнингу".

          Акционеры ОАО "Угольная компания "Южный Кузбасс" (РТС: UKUZ) (входит в горнодобывающий дивизион группы "Мечел" (РТС: MTLR)) на внеочередном собрании 20 октября рассмотрят вопрос передачи полномочий единоличного исполнительного органа ООО "Управляющая компания Мечел-Майнинг".

Собрание пройдет в заочной форме, реестр закрыт 2 сентября.

В начале июля "Мечел" объявил, что передает операционную деятельность по сегментам в ведение профильных управляющих компаний. Сообщалось, что руководство ОАО "Мечел" оставляет за собой контроль показателей операционной и финансовой деятельности дивизионов группы, а также стратегическое управление такими участками деятельности, как финансовая политика, крупные слияния и поглощения, стратегическое партнерство с другими компаниями, программа капвложений и ряд других.

Согласно июльскому сообщению, в рамках новой структуры дивизионального управления за деятельность горнодобывающего сегмента группы должна отвечать "УК Мечел-Майнинг".

"Южный Кузбасс" - одна из крупнейших российских угольных компаний, входит в ОАО "Мечел-Майнинг", созданное "Мечелом" в апреле 2008 года для консолидации горнодобывающих активов группы.

Группа "Мечел" объединяет производителей угля, железорудного концентрата, стали, проката, ферросплавов, продукции высоких переделов, тепловой и электрической энергии. Также в состав "Мечела" входят три торговых порта и собственный транспортный оператор.

Основным бенефициаром ОАО "Мечел" является генеральный директор группы Игорь Зюзин, free float (ADR) составляет около 30%.

http://www.delkuz.ru/content/view/12232/1/

«Распадская»  

За первое полугодие 2010 года «Распадская» получила 228 млн долларов прибыли.

Благодаря мировому росту цен на уголь к майской аварии «Распадская» была в хорошей финансовой форме. Несмотря на падение продаж во втором квартале 2010 года на треть, до 1,54 млн т, в целом за первое полугодие 2010 года компания получила 466 млн долл. выручки и 228 млн долл. чистой прибыли, что на 33 и 78% больше, чем во второй половине 2009 года. Чистая прибыль могла бы быть еще выше, однако компании пришлось списать более 40 млн долл. из-за майской аварии, а также потратить около 20 млн долл. на ликвидацию ее последствий. 

Согласно отчету «Распадской» за первое полугодие 2010 года по МСФО, выручка компании за январь—июнь 2010 года составила 466 млн долл., что более чем в три раза превышает аналогичный показатель прошлого года. Чистая прибыль компании составила 228 млн долл., увеличившись по сравнению со вторым полугодием 2009 года на 78%. Правда, 104 млн долл. из них «бумажные» — это эффект от приобретения у Evraz доли в ЗАО «Коксовая». Но годом ранее чистая прибыль компании составила лишь 355 тыс. долл. Показатель EBITDA составил 259 млн долл., увеличившись за отчетный период на 35%. Рентабельность по этому показателю составила 56%. 

Сильные финансовые результаты неудивительны. Средние цены реализации выросли с 46,3 долл. за тонну в первом полугодии 2009-го до 107,7 долл. за тонну в первой половине 2010 года. В самой компании отмечают, что наибольший рост цен наблюдался в странах Азии: с цены около 100 долл. за тонну (FOB) в четвертом квартале 2009 года до более чем 160 долл. за тонну во втором квартале 2010 года. В результате «Распадская» перенаправила экспортные потоки именно в этот регион (в основном в Китай и Республику Корея) — на Азию пришлось 72% экспортных продаж, тогда как в первой половине 2009 года лишь 4%. А вот доля продаж на Украину снизилась с 89 до 28% соответственно. 

Это с лихвой компенсировало рост издержек и снижение объемов продаж. «Денежная себестоимость производства одной тонны угольного концентрата выросла с 18,4 долл. в 2009 году до 23,9 долл. в первом полугодии 2010 года», — отмечает Юрий Волов из Банка Москвы. При этом из-за холодной зимы в первом квартале 2010 года продажи снизились на 10% (по сравнению с предыдущим кварталом), до 2,23 млн т угольного концентрата. А во втором квартале упали еще на 31%, до 1,54 млн т, из-за аварии на шахте «Распадская», унесшей 68 жизней и приведшей к остановке ее работы. 

Предварительно «Распадская» оценивает затраты на восстановление шахты на уровне 280 млн долл. (8,6 млрд руб.). Впрочем, уже сейчас компания отразила в своей отчетности выбытие основных средств на 41,2 млн долл. Но стоимость всех основных средств в зоне аварии — 85,5 млн долл., и ущерб еще будет уточняться. Уже затраченные на ликвидацию средства оцениваются в 20 млн долл., включая социальные выплаты. При этом неожиданные траты не помешали сократить за первое полугодие 2010 года чистый долг компании со 122 млн до 6 млн долл. 

«Распадская» уже направила в ведомства план запуска части мощностей остановленной шахты до конца 2010 года. «Высокая прибыльность компании, а также низкая долговая нагрузка подтверждают способность быстро восстановить поврежденную шахту и вернуться на прежние уровни добычи», — считает аналитик RMG Андрей Третельников. Полностью восстановить доаварийный уровень добычи планируется в 2012 году, заявил в пятницу гендиректор «Распадской» Геннадий Козовой. Но неясно, когда компания возобновит экспортные поставки, остановленные после аварии. «Сильного влияния на показатели второго полугодия это ограничение не окажет, — говорит Николай Сосновский из ФК «Уралсиб». — Российские цены также росли и находятся на достаточно высоком уровне». При этом снижения цен в ближайшее время эксперты не ожидают. 

http://www.rbcdaily.ru/2010/09/20/industry/512002

На «Распадской» открыли бокс для ремонта большегрузных самосвалов.

    Бокс для ремонта большегрузных самосвалов, который представляет собой целый комплекс инфраструктурных зданий и сооружений, получили в подарок от строителей «открытчики» разреза «Распадский» накануне профессионального праздника Дня шахтера.

Почти 330 млн. руб. инвестиций освоено при строительстве комплекса, включающего в себя: здание бытового комбината, мойки автомашин, водоподающие скважины, станции пожаротушения с емкостями для воды, котельную, очистные сооружения, трансформаторную подстанцию. 

На предприятии давно ждали сдачи этого объекта. Отныне в любую погоду можно будет осуществлять ремонтные работы автосамосвалов и бульдозеров в комфортном помещении. 
Бокс оснащен всем необходимым для таких работ: от сварочных постов и «колесосъемников» до токарных станков и кранов. И это только первый этап в оснащении ремонтного бокса. Специалисты рассчитывают на то, что здесь, на разрезе «Распадский», будет лучшая ремонтная база, самая уникальная по оснащению в Кузбассе. 

Также на предприятии появился свой административно-бытовой комбинат, который позволил улучшить условия труда сотрудников: светлые залы планерок, просторные кабинеты, самые современные душевые и даже комнаты приема пищи.

http://www.metcoal.ru/news.asp?action=item&id=13962

ДРУГИЕ

«Стройсервис» за восемь месяцев 2010г. увечил добычу угля по сравнению с 2009г.           на 27 % 

        Подведены итоги работы пяти угледобывающих предприятий, входящих в состав ЗАО «Стройсервис» (Кемерово), в августе 2010 года. В целом по группе план по добыче угля выполнен, другие основные показатели также стабильно растут. 

По оперативным данным, в августе предприятия «Стройсервиса» добыли 434 тыс. тонн угля, что на 1,7% больше плана и на 7,7% превышает аналогичный прошлогодний показатель. В том числе, добыча угля для коксования составила 241 тыс. тонн (8,6% сверх плана). 

В целом, в январе-августе 2010 года угледобыча по группе предприятий ЗАО «Стройсервис» по сравнению с 2009 годом выросла на 27%, и составила 3 млн. 224 тыс. тонн. В том числе, добыча коксующихся марок угля увеличилась на 30,5% до уровня 1 млн. 751 тыс. тонн.

Наибольший объем по добыче угля - на разрезе «Березовский», здесь добыто 126 тыс. тонн (100,7% плана). Угледобыча на «Шахте №12» составила 88,5 тыс. тонн (100% плана), на разрезе «Шестаки» - 81 тыс. тонн (103,6% плана), на разрезе «Пермяковский» - 76 тыс. тонн (101,8% плана), на разрезе «Барзасское товарищество» - 62 тыс. тонн (103,4% плана).

На предприятиях группы в августе переработано 319,9 тыс. тонн угля (101,7% плана). С начала года показатель переработки составил 2 млн. 720 тыс. тонн угля, что на 27,4% больше чем в прошлом году. За прошедший месяц отгружено 399,8 тыс. тонн угля. С начала 2010 года со складов предприятий «Стройсервиса» потребителям поставлено 3 млн. 194 тыс. тонн угля, что на 16% больше прошлогоднего периода.

По существующим планам, в 2010 году горняки «Стройсервиса» должны добыть 5 млн. 287 тыс. тонн угля, в том числе коксующихся марок – 2 млн. 783 тыс. тонн.

 ЗАО «Стройсервис» образовано в 1994 году. Основные производственные  направления компании: добыча угля и его обогащение, коксохимическое производство, горное машиностроение, поставки на внутренний рынок страны полного спектра продукции ведущих российских производителей металла, автомобильные грузоперевозки по России, услуги по предоставлению технологического автотранспорта для угольных предприятий Кузбасса, грузовые железнодорожные перевозки. Является одним из крупнейших металлотрейдеров региона, с филиалами в городах Новокузнецк, Красноярск, Новосибирск и Екатеринбург. Действует филиал в порту Ванино (Хабаровский край), для осуществления экспортных поставок угля в страны азиатско-тихоокеанского региона.

ЗАО «Стройсервис» - группа предприятий. В состав группы входят пять угледобывающих предприятий: разрез «Шестаки», разрез «Березовский», разрез «Пермяковский», разрез «Барзасское товарищество», «Шахта №12», а также ОАО «Губахинский кокс» (г. Губаха, Пермский край), «Завод горного машиностроения» (г. Карпинск, Свердловская обл.), автотранспортное и железнодорожное предприятия ООО «Белтранс» и ООО «БПЖТ».

http://www.delkuz.ru/content/view/12235/1/

 ДОБЫВАЮЩИЕ ОТРАСЛИ
«Холдинговая компания «Кем-Ойл» запускает первую установку первичной перегонки нефти на Анжерском НПЗ.

3 сентября 2010 года на Анжерском НПЗ (ООО «Анжерская нефтегазовая компания») был произведён запуск первой установки первичной переработки нефти мощность 150 тыс. тонн в год. Напомним, что в начале 2006 года, «Холдинговая компания «Кем-Ойл» заявила о начале строительства двух нефтеперерабатывающих заводов (НПЗ) в районе Анжеро-Судженска - Анжерский НПЗ и НПЗ «Северный Кузбасс». 

Строительство заводов в Кузбассе было обусловлено рядом определенных факторов. Александр Юган председатель совета директоров ООО «ХК «Кем-Ойл» рассказал, что Кемеровская область является одним из промышленно развитых регионов Сибири с годовым потреблением ГСМ 3 млн. тонн. К тому же в районе Анжеро-Судженска проходит магистральный нефтепровод «Транссибнефти». Здесь же находится удобная автотранспортная развязка и транссибирская магистраль. «Данные благоприятствующие условия дают большие возможности для развития нефтеперерабатывающей отрасли в Кузбассе», – отметил Александр Юган. Проекты компании активно поддерживаются администрацией Кемеровской области. «Это позволяет компании «Кем-Ойл» получать льготы для своих проектов НПЗ по налогам на имущество и на прибыль, а также субсидирование процентной ставки по кредитам», - добавил Виталий Гренц, вице президент по экономике и финансам ООО «ХК «Кем-Ойл».

На сегодняшний день на НПЗ «Северный Кузбасс» уже введен первый пусковой комплекс, осуществлена врезка в трубопровод «Транссибнефти», открыта лаборатория. «До конца 2012 года оба завода и «Анжерский» и «Северный Кузбасс» будут работать на полную мощность и производить дизельное топливо, мазут, бензин стандартов «Евро-3» «Евро-4», а в дальнейшем и «Евро-5» с глубиной переработки 90%», - пообещал Александр Юган. 
Оба завода будут перерабатывать до 2 млн тонн нефти в год - 400 тыс. тонн Анжерский НПЗ и 1,6 млн тонн НПЗ «Северный Кузбасс». По замечанию Александра Югана проект «Кем-Ойла» – ООО «Анжерская нефтегазовая компания» будет обеспечивать бензином, дизельным топливом, мазутом кузбасский регион, а НПЗ «Северный Кузбасс» – выйдет за пределы области. «Сегодня уже осуществляются поставки ГСМ в Томск, Красноярск, Алтай, Новосибирск, Дальний Восток, есть прецеденты поставок ГСМ в Китай в планах выход на рынок Монголии», – поделился Александр Юган. Владимир Чернов, генеральный директор ООО «НПЗ «Северный Кузбасс» отметил, что качество производимого топлива на нефтеперерабатывающих заводах на 100% зависит от качества поставляемого сырья. Сегодня основными поставщиками для двух НПЗ «Кем-Ойла» являются компании ООО «Норд Империал» (Томск), ОАО «Томская нефтегазовая компания», ООО «Матюшинская вертикаль», ОАО «Сургутнефтегаз». Основные конкурентные преимущества Анжерского НПЗ в сравнении с другими кузбасскими заводами, по оценке председателя совета директоров «ХК «Кем-Ойл», - это новейшие технологии производства и высококвалифицированная команда специалистов. Так же важным преимуществом Анжерского НПЗ станет выгодное соотношение цены и качества производимой продукции. «Топливо будет дешевле на 15%-20% за счёт снижения транспортных расходов», - заметил Александр Юган. 

В ближайшее время в планах «ХК «Кем-Ойл» расширить свое влияние на рынке ГСМ в части розничных поставок. На сегодняшний день у «Кем-Ойла» уже есть 65 АЗС и в ближайшее время компания планирует увеличить розничную сеть путем покупки и ребрендинга действующих АЗС в СФО: 15 АЗС в Новосибирске, 15 АЗС - в Красноярске, 10 АЗС - в Томске и 10 АЗС в Алтайском крае. По предварительным оценкам Александра Югана компания «Кем-Ойл» сможет занять долю на рынке ГСМ в размере от 20% до 30%.

http://www.avant-partner.ru/news/2851.html

Shell интересуется добычей угольного метана в Кузбассе.

Компания Shell рассматривает возможность добычи в Кузбассе угольного метана, сообщил губернатор Аман Тулеев. Он отметил, что в области есть еще три месторождения, границы которых не пересекаются с участками, правом добычи на которых обладает "Газпром".

"Газпром уже вышел на 20 тыс. кубометров газа метана в сутки", - сказал губернатор.

"До вас мы провели переговоры помимо "Газпрома" с восемью компаниями на эту тему, но они у нас вызывают сомнение по масштабности и значимости. Я не вижу никаких разногласий", - сказал губернатор, отметив, что Кузбасс получает "извне почти 4 млрд кубометров газа, хотя под ногами 13 трлн кубометров угольного метана

http://express-news.ru/?p=a&ARID=1&AGID=1&AID=23327
ХИМИЧЕСКАЯ ПРОМЫШЛЕННОСТЬ

Кемеровский "Азот" возобновил выпуск капролактама, остановленный из-за обрушения кровли в цеху.

        Кемеровское ОАО "Азот" (основной акционер - ОАО "СИБУР - Минеральные удобрения") возобновило выпуск кристаллического капролактама, приостановленный 19 июля из-за обрушения кровли в цехе гидроксиламиносульфата. 

 "В цехе обрушилось порядка 400 кв. метров кровли. Персонал и технологическое оборудование не пострадали. Предприятие в краткие сроки подготовило проект восстановления кровли и согласовало его с Ростехнадзором. Также в начале сентября было получено разрешение на работу по временной схеме, однако запуск производства произошел позже, когда возобновилась подача газа после завершения плановых ремонтных работ ООО "Газпром трансгаз Томск" на магистральном газопроводе "Парабель - Кузбасс", - сказал представитель предприятия.

Завершить восстановительные работы в цехе гидроксиламиносульфата, где производится важнейший промежуточный продукт при производстве капролактама, на предприятии планируют до ноября.

В месяц предприятие производило порядка 10 тыс. тонн кристаллического капролактама. Объем ущерба, нанесенного заводу в результате ЧП, пока не сообщается. Причины обрушения кровли также будут названы позже - после завершения работы комиссии.

"Азот" - крупный поставщик аммиачной селитры и карбамида на внутренний рынок РФ. В Сибири и на Дальнем Востоке предприятие обеспечивает около 80% поставок аммиачной селитры сельскохозяйственным и промышленным потребителям.

Как сообщалось, в первом полугодии 2010 года по сравнению с аналогичным периодом прошлого года в общем объеме выручки доля выручки от реализации капролактама увеличилась с 26% до 40% - до 3,373 млрд рублей в связи с изменением рыночной конъюнктуры.

В число крупных акционеров предприятия на 30 апреля 2010 года входили ОАО "СИБУР - Минеральные удобрения" (49,28%), ООО "Авист" (12,684%), ООО "Сайф" (12,684%), ООО "Тиамат" (11,9003%).

Федеральная антимонопольная служба (ФАС) в конце августа удовлетворила ходатайство ОАО "СИБУР - Минудобрения" (входит в ОАО "СИБУР Холдинг") о приобретении 50,72% акций кемеровского ОАО "Азот". В совокупности с имеющимися у "СИБУР - Минудобрений" акциями кемеровской компании доля "СИБУР-Минудобрений" составит 100%.

http://www.delkuz.ru/content/view/12249/1/

 МЕТАЛЛУРГИЧЕСКАЯ ПРОМЫШЛЕННОСТЬ

 8 миллионов рублей направил Гурьевский металлургический завод (ГМЗ) на капитальный ремонт прокатного стана 500/400. 

В ходе ремонта были полностью обновлены и отремонтированы все основные узлы и агрегаты. Кроме того, здесь впервые установлен передвижной упор, позволяющий добиться  более высокой точности раскроя исходной заготовки. Благодаря этому появилась возможность, сократив  выпуск проката немерной длины на 1,5-2%, увеличить выход  мерного  проката. Это позволит дополнительно получить около 3,5  тыс. тонн  продукции в год, от реализации  которой в бюджет предприятия поступит около 9,5 млн рублей в год. По словам управляющего директора ГМЗ Юрия Гущина, такой масштабный ремонт проведён впервые за последние пять лет.

http://www.avant-partner.ru/partner/2164.html

 "Кузнецкие ферросплавы" в I полугодии увеличили чистую прибыль в 97 раз.

        ОАО "Кузнецкие ферросплавы" (Кемеровская область) в январе-июне 2010 года получило чистую прибыль в размере 159,834 млн рублей, что в 96,5 раза выше показателя аналогичного периода 2009 года (1,656 млн рублей). 

 Увеличение чистой прибыли связано с уменьшением коммерческих расходов - до 87,531 млн рублей с 237,745 млн рублей за аналогичный период 2009 года, отмечается в отчете.

Выручка в первом полугодии 2010 года снизилась на 2% - до 4,33 млрд рублей. В отчете отмечается, что 84,5% выручки получены от продажи продукции за рубеж - предприятие работает с трейдерами, представляющими интересы крупных американских, японских и германских сталелитейных компаний.

Краткосрочная кредиторская задолженность компании на 30 июня составила 1,624 млрд рублей (на начало года - 2,493 млрд рублей), долгосрочная - 1,282 млрд рублей (780,978 млн рублей), краткосрочная дебиторская задолженность - 2,426 млрд рублей (3,363 млрд рублей), в том числе просроченная - 59,347 млн рублей.

Суммарная величина поручительств эмитента, предоставленных третьим лицам, составляет 2,547 млрд рублей.

В настоящее время 49,44% акций компании владеет ООО "Промпереработка", 49,44% - ООО "Перант" (оба - Челябинск). ОАО "Кузнецкие ферросплавы" вместе с ОАО "Челябинский электрометаллургический комбинат" входят в состав промышленной группы ЧЭМК.

http://www.delkuz.ru/content/view/12237/1/

ЭнергетикА

 «Кузбассэнерго» в 2011-2014гг. направит на развитие генерирующих мощностей порядка 42 млрд руб. 

        ОАО «Кузбассэнерго» (основной акционер компании — ОАО «СУЭК») в рамках договора о предоставлении мощности, который компания подписала с Правительством РФ, в 2011-2014 годах направит на модернизацию и строительство новых генерирующих мощностей порядка 41,64 миллиарда рублей. Об этом сообщил журналистам исполнительный директор ОАО «Кузбассэнерго» Юрий Шейбак. 

По его словам, компания планирует инвестировать в развитие тепловой генерации 26,64 миллиарда рублей, электрогенерации — порядка 15 миллиардов рублей.

«Источники финансирования — средства от допэмиссии, которую мы провели, и заемные средства», — уточнил Юрий Шейбак.

 В середине августа распоряжением Правительства России утвержден перечень, генерирующих объектов, с использованием которых будет осуществляться поставка мощности по договорам о предоставлении мощности. Этот документ предполагает, что в ближайшие четыре года «Кузбассэнерго» проведет реконструкцию Барнаульской ТЭЦ-2 и двух блоков Беловской ГРЭС, осуществит замену двух блоков Томь-Усинской ГРЭС (с увеличением установленной мощности на 48 МВт), построит два новых блоков (ГТУ) на Кузнецкой ТЭЦ мощностью 140 МВт каждый. 

Ввод мощностей в строй намечен на 2013-2014 годы. 
http://www.delkuz.ru/content/view/12239/1/

17 миллионов 300 тысяч рублей затратит ОАО «Южно-Кузбасская ГРЭС» (входит в ОАО «Мечел-Энерго») на ремонты при подготовке к зиме и техперевооружение цеха топливоподачи составила. 

В частности, сейчас ведётся дополнительного (демпферного) угольного склада с  прокладкой  разгрузочного железнодорожного тупика. Запуск нового объекта позволит значительно расширить объём  уже действующего склада – сейчас запасов угля на предприятии более 245 тыс. тонн, что вдвое превышает нормативный минимум. Прокладка собственной железнодорожной ветки позволит  ускорить выгрузку составов с топливом, интенсивность которой в последний год  возросла с 30  до 100 в сутки из-за несения повышенной нагрузки  по выработке электроэнергии в связи с аварией на Саяно-Шушенской ГЭС. Согласно проекту, угольный склад состоит из двух площадок, расположенных по обе стороны железнодорожного тупика, что обеспечивает раздельное складирование угля по маркам и сортам. Протяжённость железнодорожного тупика – 212,50 м с длиной грузового фронта 69 м, что позволяет одновременно принять шесть полувагонов.  
В цехе при подготовке к зиме уже проведён комплексный ремонт металлоконструкций крана-перегружателя «Блейхерт»;  будет осуществлена модернизация его портальной телеги,  с усилением  металлических конструкций и изменением  схемы привода, что повысит надёжность эксплуатации в зимнее время.

http://www.avant-partner.ru/partner/2166.html

«Холдинг МРСК» подписал соглашение с Русской православной церковью.

 Гендиректор «Холдинга МРСК» Николай Швец, гендиректор «МРСК Сибири» Александр Антропенко и руководители других электросетевых компаний страны посетили Свято-Троицкую Сергиеву Лавру. Там состоялась торжественная церемония подписания соглашения о сотрудничестве. Со стороны холдинга документ подписал генеральный директор ОАО «Холдинг МРСК» Николай Швец, со стороны церкви — председатель финансово-хозяйственного управления РПЦ епископ Подольский Тихон.

Соглашение предполагает обеспечение церковных учреждений, находящихся в зоне ответственности ОАО «Холдинг МРСК», надежным электроснабжением и удовлетворение их потребностей в электрических мощностях. Электроэнергетики готовы на общественных началах оказывать содействие в оптимизации расходов по эксплуатации электрических сетей, повышении энергоэффективности подсобных монастырских и храмовых хозяйств, в обеспечении энергосбережения православных учреждений. Стороны решили реализовать проект «Энергоэффективного храма» и «Энергоэффективного монастыря» на ряде пилотных территорий, перечень которых будет определен.

«Трудовые коллективы распределительных электросетевых компаний ведут постоянный и конструктивный диалог с учреждениями РПЦ. В зоне ответственности МРСК более 6000 храмов и монастырей, которым оказывается разносторонняя и посильная помощь. Мы выступили инициаторами данного соглашения и рады, что Святейший патриарх Московский и всея Руси Кирилл наше начинание поддержал», — отметил генеральный директор ОАО «Холдинг МРСК», кавалер орденов Святого благоверного князя Даниила Московского III степени и Преподобного Сергия Радонежского III степени Николай Швец.

  В 2008 — 2010 годах «МРСК Сибири» обеспечила технологическое присоединение и электрификацию, а также помогла в строительстве 20 храмов в семи сибирских регионах — Красноярском и Забайкальском краях, Кемеровской, Омской и Томской областях, республиках Хакасия и Алтай.

http://www.newslab.ru/print/337140

МАШИНОСТРОЕНИЕ

 "СДС-Маш" может получить 74,7% акций Алтайвагона после его допэмиссии.
         Миноритарии ОАО "Алтайвагон" в рамках преимущественного права выкупили лишь 0,34% акций проводимой дополнительной эмиссии.  Предприятие размещает по закрытой подписке 634,56 тыс. ценных бумаг номиналом 1 рубль каждая по 2,906 тыс. рублей за штуку, что позволит привлечь до 1,844 млн рублей.

Преимущественное право выкупа акций пропорционально своей доле в ОАО с 15 июля по 28 августа имели совладельцы завода, зарегистрированные в реестре акционеров по состоянию на 3 марта.

Всего за этот период поступили 3 соответствующих заявления о приобретении 2,142 тыс. акций, все они удовлетворены, говорится в сообщении. Сумма поступивших средств составила 6,225 млн рублей.

Решение о допэмиссии в пользу ООО "СДС-Маш" акционеры "Алтайвагона" утвердили 1 апреля. Выпуск был зарегистрирован в июне. Сейчас уставный капитал предприятия составляет 211,52 тыс. рублей и состоит из 211,52 тыс. обыкновенных акций номиналом 1 рубль каждая. Таким образом, в результате допэмиссии он вырастет в 4 раза.

По состоянию на конец прошлого года, согласно отчету "Алтайвагона" по РСБУ за IV квартал 2009 г., 72,43% его акций принадлежало ОАО "Холдинговая компания (ХК) "СДС-Маш". По информации базы данных "СПАРК", ООО "СДС-Маш" зарегистрировано в Кемерово в сентябре 2009 г. и является 100%-ной "дочкой" ЗАО "Холдинговая компания "СДС" (владелец 66,67% ХК "СДС-Маш"). Соответственно, в случае, если миноритарные акционеры не воспользовались бы правом преимущественного выкупа акций допэмиссии, доля структур холдинга "СДС" выросла бы до 93,1%.

Однако к 7 апреля ОАО "СДС-Маш" вышел из состава акционеров завода, а вместо него появились 3 физических лица с крупными долями - Андрей Балдин (23,65%), Максим Николаев (24,6%) и Максим Рычагов (24,17%). Параллельно 21,6% акций предприятия, которыми ранее владело ООО "АлтайИнвестГрупп", перешли в собственность ООО "Норд", подконтрольного предпринимателю и совладельцу "Алтайвагона" Сергею Хачатуряну (на тот момент владел 2,52% акций).

Таким образом, ООО "СДС-Маш", получив право выкупить оставшиеся 632,418 тыс. акций допэмиссии, может стать владельцем 74,7% акций завода.

"Алтайвагон" специализируется на производстве грузовых вагонов, в том числе цистерн, полувагонов, крытых вагонов и платформ.

http://www.delkuz.ru/content/view/12230/1/

Кузбасская вагоностроительная компания в 2010г планирует увеличить производство в 5,6 раза.

Кузбасская вагоностроительная компания (Кемерово, входит в ХК "СДС-Маш") планирует в 2010 году увеличить объем производства в 5,6 раза.

 В основном рост производства будет достигнут за счет освоения новых видов продукции: вагонов-цистерн, полувагонов, платформ для перевозки леса.

В ноябре планируется изготовить партию рулоновозов грузоподъемностью 67 тонн (используются для перевозки рулонной стали, защищают ее от осадков) для ОАО "Новолипецкий металлургический комбинат".

"Рулоновозы востребованы у предприятий, производящих рулонную сталь, при этом в России подобных транспортных средств не выпускают. Разработку конструкторской документации для этой единицы подвижного состава машиностроители начали в ноябре 2009 года, в августе текущего был изготовлен опытный образец. Изделие успешно прошло все динамические и статические испытания и 15 сентября было представлено приемочной комиссии", - отметил собеседник агентства.

Со ссылкой на технического директора "Алтайвагона" Бориса Короткова в пресс-службе сообщили, что по заключению комиссии, опытный образец вагона-платформы для перевозки рулонной стали соответствует требованиям технического задания. По результатам приемочных испытаний предприятие получило разрешение на выпуск установочной партии рулоновозов в количестве 500 штук. Теперь КВСК предстоит получить сертификат соответствия на это изделие.

В сентябре предприятие приступило к производству опытного образца кузовов для самосвалов "БелАЗ" грузоподъемностью 130, 220-240 тонн. Будет изготовлено 4 опытных образца кузовов для карьерных самосвалов. В следующем году планируется наладить их серийное производство. "Выпускаемыми заводом кузовами будут доукомплектовывать автомобили "БелАЗ", доставляемые в Кузбасс. Это приведет к существенному снижению стоимости машин, приобретаемых предприятиями области", - отметил представитель холдинга.

В конце года планируется провести испытания опытного образца газконтейнеров для перевозки сжиженного газа, которые можно использовать в условиях Крайнего Севера при температуре минус 50 градусов. Заказчиком партии (300 штук) является ООО "Монолит" (Москва).

Собеседник агентства отметил, что в текущем году КВСК уже освоила выпуск буровых штанг, применяемых в угольной промышленности, строительных металлических конструкций.

Также в этом году изготовлено два вида уникальных холодильных машин - АБХМ (абсорбционная бромистолитиевая холодильная машина) для "Карачинского источника" (Новосибирская область) (АБХМ-1500 т) и "Калинкинской АЭС" (АБХМ-3000 П) (Тверская область). Эта продукция изготавливается индивидуально по отдельному проекту, согласно техническим условиям заказчика. За четыре месяца произведено четыре таких механизма, до конца года планируется выпустить еще два. Завод является единственным в России предприятием, выпускающим данное оборудование.

На работы по подготовке производства к выпуску новых видов продукции КВСК в 2010 году будет затрачено 1,326 млрд рублей при общих затратах на выпуск всех видов продукции 1,8 млрд рублей.

ОАО ХК "СДС-Маш" создано в октябре 2006 года, входит в состав ЗАО ХК "Сибирский деловой союз". Управляет рядом машиностроительных предприятий в Алтайском крае и Кемеровской области. В "СДС-Маш" входит один из крупнейших в России производителей грузовых железнодорожных вагонов ОАО "Алтайвагон" (имеет два филиала - Кузбасская вагоностроительная компания и Рубцовский филиал), ООО "Вагон Трейд СДС" (Кемерово), ООО "Электропром" и ООО "Подземтрансмаш" (Прокопьевск).

http://www.avant-partner.ru/news/2948.html

Строительство,  ипотека, производство строительных материалов

Жилищные планы Кузбасса остались без фундамента.

       Департамент строительства областной администрации объявил, что за август кузбасские строители ввели в строй более 80 тысяч квадратных метров жилья, а всего с начала построено 511,2 тысячи квадратных метров.

      Заметим, что в начале года коллегией обладминистрации был утвержден план жилищного строительства в Кузбассе на 1,1 миллиона квадратных метров. Нетрудно подсчитать, что за 8 месяцев этот план выполнен лишь наполовину.

      По старой традиции, живущей еще с советских времен, в таких случаях принято говорить о том, что до конца года отставание будет ликвидировано. Однако на этот раз никто таких заявлений не делает, поскольку в чудеса верят немногие, да к тому же и сам губернатор Аман Тулеев накануне праздника строителей заявил:

      — Прошлый кризисный год мы еще как-то проехали, потому что начинали строить дома с фундаментов и кое-что достраивали с первого и второго этажей. А сейчас халява прошла… Все! Недостроенных домов нет и все нужно начинать с нуля. А чтобы строить в следующем году — нужны площадки, инженерные сети, коммуникации, документация. Вот и приехали… Если в следующем году у нас не будет новых площадок, то мы загубим все, над чем работали 10 лет.

      Хотя прогнозы — дело неблагодарное, в данном случае можно утверждать: строительная пирамида, которая держалась на постоянно растущей стоимости квадратного метра, рушится на глазах. Цены на жилье хоть и медленно, но все-таки снижаются из-за низкого спроса, а вкладываться в новое строительство банкам не хочется — не заработаешь привычных сумм.

      Нет желания строить без крупного навара и у самих строителей, они не продали еще того, что уже построено в прошлом и позапрошлом году. В общем, куда ни кинь — всюду клин!
http://gazeta.a42.ru/lenta/show/zhilischnyie-planyi-kuzbassa-ostalis-bez-fundamenta.html

Введена в эксплуатацию магистраль от Лесной Поляны до Кемерово стоимостью 1,4 млрд рублей.

Автодорога первой категории "Лесная Поляна - ул.Терешковой" (г.Кемерово) стоимостью 1,442 млрд рублей введена в эксплуатацию.  

Её строительство, которое началось в ноябре 2007 года, велось в рамках постановления правительства РФ от 19 апреля 2007 года N242. Из средств федерального бюджета было профинансировано 70% суммы, 30% - доля областного бюджета.

Протяженность четырехполосной магистрали - 8,6 км.  

Для прокладки трассы пришлось засыпать овраги и срезать возвышенности. В ходе буровзрывных работ было вскрыто 90 тыс. кубометров скального грунта. Для обустройства земляного полотна дороги было перемещено более 1 млн кубометров грунта.

Дорожное покрытие выполнено из щебеночно-мастичного асфальтобетона. Гарантийный срок эксплуатации земляного полотна магистрали - 10 лет, покрытия - до 6 лет.

Для пешеходов под полотном проложены арочные металлические трубы из гофрированного профиля - эта технология в Кузбассе применена впервые.

Также в субботу в самом городе-спутнике состоялось торжественное открытие главного проспекта первого микрорайона - Весеннего. Губернатор отметил, что строители смогли воссоздать архитектурный стиль исторического центра Кемерово, а именно старейшей и самой красивой улицы города - Весенней. "В архитектуре повторилась история", - сказал А.Тулеев.

На проспекте сформирована единая прогулочно-парковая зона с велосипедными дорожками и двумя детскими игровыми площадками с травмобезопасным покрытием. Деревья на проспекте высажены таким образом, чтобы цветение одних сменялось другими, за счет чего удастся создать эффект своеобразного "цветочного конвейера".

В начале проспекта установлена памятная стела с музыкальными часами, которая символизирует место начала строительство города-спутника. С 9:00 до 22:00 механизм воспроизводит мелодию песни "С чего начинается родина".

Руководство области и города также пригласили ознакомиться с планировкой квартир в новых домах, построенных по современной монолитно-кирпичной технологии, заселение которых начнется в ближайшее время. До конца года на проспекте будет введено в эксплуатацию 5 многоквартирных домов, заселено 260 семей.

Всего в 2010 году на строительных работах будет освоено порядка 1 млрд рублей, из них - 610 млн рублей - на строительство проспекта. Общий объем жилья по итогам года составит 33 тыс. кв. метров - это многоквартирные блокированные и индивидуальные дома.

http://www.avant-partner.ru/news/2938.html

 ТОРГОВЛЯ
 Скоро в Кузбассе появится субконтрактационный центр.

  Сергей Кузнецов, заместитель губернатора по поддержке и развитию предпринимательства, отметил, что сегодня малый производственный бизнес, на первоначальном этапе своего становления и развития, испытывает наибольшие потребности в сфере информационного обмена. Кузбасскому бизнесу нужен эффективный инструментарий, позволяющий быстро находить партнёров по производственной кооперации – заказчиков, и поставщиков.

Участники конференции сошлись во мнении, что одним из таких действенных инструментов информационной поддержки малого и среднего предпринимательства в Кузбассе может стать субконтрактационный центр. 

Субконтрактация (субконтрактинг) - вид производственной кооперации. Способ организации производства, использующий разделение труда между Контрактором (заказчиком) и Субконтракторами (поставщиками). Окончательный получатель товаров или услуг является третьей стороной, стоящей вне рамок договорных отношений между контрактором и субконтрактором. Субконтрактация в сфере услуг чрезвычайно близка к понятию «Аутсорсинг». 
Для того чтобы избежать сложностей с определениями, российскими региональными центрами субконтрактации принято следующее решение: термин «субконтрактация» («субконтрактинг») включает в себя все виды аутсорсинга, имеющие прямое отношение к промышленному производству продукции.

Сергей Кузнецов заметил, что создание открытой виртуальной площадки с полной базой данных о кузбасских субконтрактагентах позволит предприятиям «контракторам» оперативно находить информацию о кузбасской сети специализированных поставщиков - «субконтракторов», что, в свою очередь, повысит конкурентоспособность малых и средних промышленных предприятий в Кузбассе, наладит процесс развития партнерских бизнес связей на межрегиональном уровне, и сможет помочь «контракторам» максимально оптимизировать расходы на процесс производства.

Создание центра станет важным шагом на пути развития малого и среднего бизнеса в Кемеровской области. И примеры создания таких центров уже есть в более чем 30 регионах России, подчеркнули участники совещания. По первоначальным оценкам создание субконтрактационого центра в Кузбассе намечено на 2011 год. Но, прежде всего, необходимо проделать трудоемкую работу по формированию информационной базы данных предприятий Кемеровской области и выработать ряд преференций для предприятий-участников субконтрактационого центра. Свою готовность в активном участии по созданию субконтрактационого центра высказала Марина Шавгулидзе вице-президент Кузбасской торгово-промышленной палаты. «Сейчас необходимо встретиться представителями бизнеса и выяснить, нужна ли им такая виртуальная площадка», – сказала госпожа Шавгулидзе. По данным приведенным представителями департамента потребительского рынка и предпринимательства Кемеровской области, уже 75 кузбасских предприятий изъявили своё желание принять участие в Межрегиональном Центре промышленной субконтрактации. 

http://www.avant-partner.ru/news/2931.html

ДРУГИЕ НОВОСТИ

Подъём не для всех.

 Рынок отечественной спецтехники в Кузбассе не показывает единой динамики. Незначительный рост продаж отечественного оборудования в последнее время наметился у компаний, работающих с представителями угольной отрасли. У контрагентов дорожно-строительных подрядчиков дела обстоят хуже. Их технику приобретают по-прежнему мало, предпочитая производить ремонты старого оборудования. На что же делают ставки в такой ситуации  продавцы и производители спецтехники.

Кризис продолжается

Рынок спецавтотехники в Кузбассе представлен довольно большим списком предприятий среднего уровня, занимающихся поставкой дорожной и строительной техники, а также – в незначительном количестве – горно-шахтного оборудования (ГШО). Если оправляющаяся от кризиса угольная отрасль «потянула» за собой сервисные центры ГШО, то предприятия, занимающиеся реализацией спецтехники, пока не чувствуют положительных изменений на рынке. «Мы работаем в основном с дорожными подрядчиками, но и не только с ними, – говорит Сергей Малков, директор ООО «КузбассДорСнаб». – Ситуация на сегодня плохая: денег у потребителей нет, технику практически не покупают». Не выправляют ситуацию и муниципальные заказчики, традиционно работающие с поставщиками дорожной спецтехники: «У нас есть муниципальные должники, которые нам по году должны, – сообщил   источник, пожелавший остаться неизвестным. – Они не могут рассчитаться даже за запчасти. С начала года по продажам у нас ничего не изменилось. Ходят разговоры, что если для металлургов и угольщиков кризис кончился, то отрасль продаж спецтехники ещё не достигла дна кризиса. У угольщиков было резкое падение рынка, а у дорожников оно происходило очень медленно, поэтому продолжается и сейчас». 

На этом фоне очень оживлённо идут продажи крупной техники, ориентированной на потребителей из угольной отрасли. 
«Рост продаж идёт уже довольно давно, и рынок ещё не насытился. Северная и восточная части России, Сахалин, Красноярск, Хакасия – везде продажи поднялись. 
В Кузбассе покупают нашу технику на многие шахты и разрезы», – рассказал Сергей Щебляков, инженер материально-технического снабжения ОАО «Горнопромышленная финансовая компания». По его мнению, в росте продаж крупной техники свою роль сыграла и авария на Саяно-Шушенской ГЭС. Энергия, вырабатываемая гидрогенерацией, была компенсирована энергией угольных электростанций, поэтому возросла и потребность в угле. Возможно, предполагает Сергей Щебляков, проезд премьер-министра Владимира Путина по дорогам России, выявивший для него самого необходимость обновлять дороги, повлечёт за собой рост заказов на дорожное строительство, а значит и связанные с ним закупки дорожно-строительной техники. Но пока это лишь надежды. 

Дорожно-строительные и обслуживающие компании пока придерживаются экономичной тактики. Продолжается установившаяся в кризис тенденция сохранения старого автопарка спецтехники – больше ремонтов, меньше закупок. «Как такового роста продаж у нас нет, – говорит Галина Ускова, генеральный директор ООО «Инавто». – Покупают в основном комиссионную технику, а новая – стоит. Есть небольшое оживление по тендерам, которые организуют муниципальные и государственные учреждения, но частных заказов на новую технику почти нет». Учитывая то, что многие подрядные организации дорожного обслуживания, во-первых, не являются особо крупными компаниями, а во-вторых, никогда не приобретают технику в больших объёмах даже в хорошие времена, то становится понятным, что значит падение спроса на этом рынке. Это практически сведение закупок в некоторых компаниях к нулю. Позицию подрядных организаций поясняет Александр Ребров, заместитель начальника снабжения ООО «Стройдорэкспорт»: «Нам чаще приходится закупать запчасти и производить ремонт техники. Саму технику мы покупаем крайне редко в последние два года. Это связано, прежде всего, с кризисом. Количество обслуживаемых нами объектов сократилось, поэтому пока нам удаётся справляться старой техникой с объёмами работ. В 2008 году мы приобрели единиц пять техники, как и в 2007-м, в основном это были экскаваторы, погрузчики Caterpillar. В 2009-м – мы не купили ни одной новой машины». 

Тем не менее, есть и исключения, представляющие собой более крупных игроков на рынке. «Рынок спецтехники в Кузбассе довольно велик – говорит Алексей Фёдоров, начальник отдела продаж ООО «Кемеровостройдормашсервис». – В 2007-2008 годах у нас продаж было очень много. В год у нас приобретали по 150-200 единиц техники. Мы занимаемся отечественными машинами, а представляете, сколько реализовывалось импортной техники? В кризис наши продажи упали примерно на 80%. Мы выжили только за счёт сервисных услуг – ремонтов, продажи запасных частей и т.п.». 

Конкуренты – импорт и тендеры

Впрочем, сезонный спрос на дорожную технику никто не отменял. К началу зимнего периода муниципальными властями выделяются средства на более активное содержание и обслуживание дорог. Объём работ возрастает. Проводятся тендеры на подряды. Однако в большей степени пока от этого выигрывают только продавцы импортной техники – подрядчики охотнее работают с зарубежными машинами. И дилеры зарубежных производителей дорожно-строительной техники сегодня рапортуют о небольшом росте продаж: «Где-то в мае у нас наметилось незначительное оживление, и сейчас продажи начали понемногу увеличиваться. С чем именно связан рост, сказать трудно, – говорит Вячеслав Еремеев, региональный торговый представитель по Сибирскому федеральному округу ЗАО «Динапак». – Скорее всего, начались выделяться средства на ремонт дорог, в связи с чем и возникла необходимость приобретения новой техники». Осенью сезонные положительные тенденции почувствовали и дилеры отечественных производителей спецтехники. 
«Рост продаж, конечно, ощущается, – отмечает Алексей Фёдоров, – Начался он около месяца назад. Дорожно-строительные компании начали постепенно производить закупки спецтехники. Я думаю, это связано с тем, что с ними начали рассчитываться за подряды». 

«Муниципальные и федеральные средства на выполнение подрядных работ по обслуживанию и ремонту дорог стали активно выделяться в августе-сентябре этого года, – рассказал один из анонимных собеседников издания. – Проводился тендер на трактор МТЗ, в июле был федеральный тендер на автобусы и дорожную технику. Однако участвовать в этих тендерах было невозможно, так как в контрактах была указана цена завода-изготовителя техники. В таких случаях участие перекупщиков в тендере делается невозможным. По сути, выиграть тендер может только определённый участник». Не доволен условиями проведения другой представитель рынка спецтехники: «Мне, как руководителю предприятия, непонятно, для чего аукцион проводится залоговый? Почему я должен заплатить 5% от стоимости техники в бюджет, чтобы получить разрешение на участие в аукционе? На юге Кузбасса, например, проводился аукцион, в который нас просто не допустили, а допустили всего одного участника (остальные не явились). Мы считаем, что аукцион был проведён с нарушениями, поэтому подали протест, и теперь аукцион будет проводиться заново». 

Дорогие дороги

Общая протяжённость дорог территориального значения в Кемеровской области – 6759 км. Изношенность кузбасских дорог составляет 80%. Из-за чего их содержание и обслуживание сильно увеличивается в стоимости. В то же время и автопарк спецтехники, по оценкам специалистов, сегодня у подрядчиков изношен на 60-70%. На сегодняшний день в Кузбассе недостаточно спецтехники, задействованной в дорожных работах, для того, чтобы в полной мере и с надлежащим качеством осуществлять ремонт, обслуживание и содержание дорог. Согласно нормативам, для обслуживания 100 км. дорог третьей категории (12 метров в ширину) необходимо минимум 2 скоростных очистителя, 4 грейдера, 1 шнекоротор, 1 погрузчик. Исходя из этих норм, в Кузбассе нужно как минимум 160 машин только на содержание дорог 3 категории. По оценкам специалистов, для нормального содержания дорог необходимо на 50% больше спецтехники. Однако увеличивать парк дорожной спецтехники не получается, из года в год количество единиц техники возрастает лишь на 5%. Новыми закупками получается только обновлять изношенные машины. 

По словам Павла Цегельникова, начальника отдела продаж ОАО «КОРМЗ», «фактически дорожное строительство исходит из наличия средств, а не из соответствия нормативам по обслуживанию дорог. Сколько средств выделяется, на такую сумму и приобретается техника, и выполняются работы». 

«Бюджет дорожного фонда в Кузбассе на 2010 год составил 3540 млн рублей, – сообщили в «Дирекции автодорог Кузбасса». – Из этой суммы около 860 млрд. руб. составляют кредиты из федерального бюджета на строительство дорог, 1,8 млрд рублей идёт на содержание дорог (очистка и посыпка дорог зимой, летом – ямочный ремонт, установка дорожных знаков) и 880 млн рублей – на ремонт». 

Большие надежды участники рынка спецтехники возлагают на намерение президента РФ возродить целевые дорожные фонды. По указанию главы государства, фонды должны начать действовать с начала 2011 года. С этим связаны и надежды на развитие рынка спецтехники. 

http://www.avant-partner.ru/partner/2149.html

"Сибцем" в 2011 г планирует увеличить добычу цементного сырья на треть.

ОАО "Холдинговая компания "Сибирский цемент" ("Сибцем") в 2011 году планирует увеличить добычу цементного сырья на 34,4%.

В сообщении ХК говорится, что "по предварительным данным, в 2011 году добыча цемсырья должна составить 4,3 млн тонн против 3,2 млн тонн плана на 2010 год".

В основном, рост будет достигнут за счет увеличения добычи на сырьевой базе ООО "Красноярский цемент" - Торгашинском месторождении известняков, расположенном в непосредственной близости от предприятия.

Сейчас ООО "Красноярский цемент" работает по проекту на добычу известняка в объеме  1 млн тонн в год, но, в связи с планируемым ростом производства цемента, ООО начало подготовку проекта на добычу в объеме 2 млн тонн в год.

Собственная сырьевая база ООО "Топкинский цемент" - Соломинское месторождение известняков и глин - расположена в 5 км от промплощадки. Проект, по которому завод работал на месторождении, был утвержден еще в 60-е годы прошлого века и устарел в связи с изменениями в нормативно-законодательной базе.

"Сейчас несоответствие устранено - новый проект ведения горных работ прошел госэкспертизу. Объем добычи на месторождении соответствует возросшему объему производства завода", - отметил собеседник агентства.

Планов по увеличению проектной мощности по добыче на собственной сырьевой базе ООО "Тимлюйский цементный завод" - Таракановское месторождение известняков и порфироидов пока нет.

В ноябре 2010 года на государственную экспертизу должен быть сдан проект ведения горных работ на Яшкинском месторождении известняков (Кемеровская область), которое станет сырьевой базой строящегося завода мощностью 2,6 млн тонн цемента в год (проект реализует ООО "Яшкинский цемент").

ОАО "ХК "Сибирский цемент" создано в 2004 году. В состав холдинга входят ООО "Топкинский цемент" (Кемеровская область), ООО "Красноярский цемент" (Красноярский край), ООО "Тимлюйский цементный завод" (Бурятия), ООО "Горная компания" (пос. Татарский Ключ, Республика Бурятия). Кроме того, "Сибирский цемент" управляет с группой РАТМ на паритетных началах ООО "Ангарский цемент" и ООО "Карьер "Перевал" (оба - Иркутская область).

В холдинг "Сибирский цемент" также входят ООО "Комбинат "Волна", ООО "Сибирский бетон" (специализируется на производстве товарного бетона и растворов), а также сбытовая и логистическая компания ООО "ЗапСибЦемент", специализированная транспортная компания "КузбассТрансЦемент" и компания по ремонту и содержанию оборудования, зданий и сооружений цементных активов холдинга ООО "Сибцемсервис".

http://www.avant-partner.ru/news/2850.html

Кемеровский филиал ВТБ в I полугодии направил на кредитование реального сектора экономики 4,5 млрд рублей.

Кемеровский филиал ВТБ в первом полугодии 2010 года выдал предприятиям реального сектора экономики региона кредиты на 4,5 млрд рублей, сообщил управляющий филиалом Вячеслав Лебедев. Кредитный портфель по данным на 1 июля составил 17,1 млрд рублей. Из них 15,7 млрд рублей - кредиты, предоставленные крупному бизнесу (по отраслевой структуре это, преимущественно, угледобывающие предприятия), 1,4 млрд рублей - это кредиты среднему бизнесу.

"Несмотря на существенную выдачу, кредитный портфель за полгода сократился на 5,9 млрд рублей (на 1 января он составлял 23 млрд рублей). В значительной доле это вызвано передачей портфеля одного из клиентов - угольной компании - в другое подразделение банка ВТБ по месту регистрации управляющей организации этой компании. Собственно падение портфеля было несущественным", - сказал В.Лебедев

По итогам I полугодия доля филиала на рынке кредитования Кемеровской области составила 21% без учета кредитов, полученных кузбасскими предприятиями от банков, не находящихся на территории области. Если брать во внимание все полученные кредиты, независимо от региона их выдачи, то доля филиала - около 10%, сообщил управляющий филиалом.

По его словам, в целом клиентская база филиала по состоянию на 1 июля насчитывает 470 корпоративных клиентов - это крупный и средний бизнес. За второй квартал прирост составил 12 клиентов. В частности, филиал сотрудничает с ОАО "Кузбассразрезуголь", ООО "Юргинский машиностроительный завод", ОАО "Южный Кузбасс", ОАО "Распадская", ООО "Разрез "Южный", ОАО "Кемеровохлеб", ОАО "Аптеки Кузбасса".

Он отметил, что в течение первого полугодия филиал вернулся к докризисному уровню полномочий. Так, без согласования с головным офисом филиал имеет полномочия выдавать заемщикам, имеющим хорошее финансовое состояние до 600 млн рублей; предоставлять кредиты на цели финансирование капзатрат на срок до трех лет; на цели пополнения оборотных средств - сроком до двух лет. Средняя процентная ставка за полгода снижена с 18% годовых до 12%. Сокращен перечень отраслей, с которыми филиал в рамках своих полномочий работать не мог.

ВТБ также финансирует региональные органы власти - установлен лимит кредитования администрации Кемеровской области (АКО) в размере 2,5 млрд рублей, который может использоваться на цели прямого финансирования АКО, так и на цели предоставления кредита иным заемщикам под гарантии АКО. На текущий момент лимит использован на 25%. "По гарантиям АКО остаток составляет 195,6 млн рублей", - отметил В.Лебедев.

В I полугодии филиал увеличил объем портфеля привлеченных средств практически в два раза - на 1 января он составлял почти 3,2 млрд рублей (из которых более 2 млрд рублей приходилось на клиентов крупного бизнеса), на 1 июля - 6,8 млрд рублей (5,5 млрд рублей - крупного бизнеса). Доля филиала в данном сегменте составила 15,3%.

По итогам полугодия филиал получил балансовую прибыль 1,750 млрд рублей. "Если говорить об аналитическом финансовом результате, который учитывает плату за ресурсы, которые мы получаем от головной организации или отдаем ей, то прибыль достигла 631 млн рублей. Это - один из лучших показателей доходности по филиальной сети ВТБ ", - отметил В.Лебедев.

Говоря о работе с должниками, В.Лебедев сообщил, что объем проблемной просроченной задолженности составляет почти 380 млн рублей. "Основные должники - "Кузбасская мебельная компания" - 159 млн рублей и "Кузнецкий уголь" - 129 млн рублей", - сказал В.Лебедев 

http://www.avant-partner.ru/news/2923.html 
«Анжерский фанерный комбинат» обзавёлся берёзой.

 ЗАО «Анжерский фанерный комбинат» (АФК) и департамент лесного комплекса Кемеровской области подписали первый в практике региона договор о предоставлении в аренду лесных участков на льготных условиях. Как сообщил после подписания начальник департамента Владимир Рыкалов, в декабре 2008 года проект АФК был включён в список приоритетных на региональном уровне, а в январе нынешнего года решением министерства промышленности и торговли РФ – на федеральном уровне. Это позволило предприятию получить в аренду три участка леса в Ижморском и Чебулинском районах Кузбасса (94 тыс. га) на 49 лет с арендной платой в 50% от минимальной ставки на период окупаемости. В течение 10 лет комбинату предстоит платить только  по 3,4 млн руб в год, затем плата удвоится. На этих участках планируется заготавливать 265 тыс. кубометров леса в год, в том числе, 230 тыс. кубометров берёзы, основного сырья для производства фанеры (при выходе на проектную мощность комбинату потребуется 333 тыс. кубометров лесного сырья). Как сообщил гендиректор АФК Сергей Титов, в будущем году комбинат (проектная годовая мощность 60 тысяч кубометров фанеры) начнёт выпуск товарной продукции.  Планируется производить пять видов широкополосной фанеры, а также ламинированной фанеры в основном длянужд строительной отрасли. В строительство комбината инвестируется порядка 47 млн евро, в том числе, 40 млн заёмных и 7 млн собственных средств. 
Кредитование проекта производится одним из польских банков под поставки фанерного оборудования польской компании «Wiedemann Polska». По данным Владимира Рыкалова, в проект стоимостью более 2,4 млрд рублей уже инвестировано свыше 2 млрд рублей.

http://www.avant-partner.ru/partner/2156.html
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